b
H

o N odia crudo de noviernbre, La carretera hacia Teiares, desde e!
,} varrio de Chamberi, en las afueras de Salamanca, esta lena

hasta rebosar de coches v sobre todo de gente 2 pie. Siencio-
sa, recogida, ora mientras acompafia pausadamente ¢ coche
fanebre que conduce el cadéver de don Jost Benito hacia su Bltima
morada. Tres veces se despidié el duelo oficialmente; pero la gran
riada homana continud los tres kilémetros hasta el mismo cementes
rio. Hombres v mujeres se acercan y besan la caja gue guarda los
restos, v respeliiosamente tocan a ella sus rosarios. ;Codmo se explica
¢l gue. sin avisar apenas a nadie, ni casi comunicarlo la prensa. se
formara un entlerro imponente en un dia fan desapacible?

La respuesta. sin dejar despejada del todo la incHgnita. 1z dan
las impresiones ripidas que recoge uno de los acompanantes, Como
clocuente v definitiva “vox popell”: “Vuelve del entierro de don
José Benito: ¥ a juzgar por lo que he oido, vuelve con la impresidn
de oue vew ae llevarle al cementerio, le hubiéramos podido Hevar
a iog altares. Un sefior me decia: “Ests muerte no es como las demis.
Le tengo envidia, 7 Otro: “Podri haber personas elemplares, pero
don José ha batido el record”. Otro: “Alguien dijo un dia que 3 don
José habia gue concederle una medalla, v yo le contesté: no hay me-
datia pars este hombre”. Gtro: “Toda Salamanca estd llena de esta
idea: ha muerto el hombre bueno. el justo. " Ctro: “Crando zno-
che of en la radio su defuncién, lo primerc gue se me ocurrid fué
esto: 100ud abrazo fe habri dado Dios!”

Este ramillete de afirmaciones. acompafamiente de salmodia re-
confortante en 'a hora de las grandes verdades, invita a meditar seria-
mente, v oen gn acorde coincidencia es la melor reromendacidn  del
alma ante un Dhos gue. levendo la sinceridad de las obras, premiaria
fa vida de don José con ese abrazo gue parece envidiar uno de los
acompatantes hacia Tejares,
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resulte wn argumento apologético para la Iglesia, DOTGQUE 88 vive en
<ristianc.

De la habilidad de don José dan testimonio, ante todo, la cres-
¢ién de Ia Obra; v no en una especie de audacia bohemia que por
castalidad resultd bien. Resultd bien por su visidn del negotio, ¢l
cilculo sereno de lag necesidades v posible clientela, firmeza ¥ va-
lentia para vencer obstéculos, salvando fronteras provincianas, para
contar, en tiempo relativaments corto, con un namero de clientes
hasta que su conclencia, no su ambicién, dizo “basta”,

"Comerciante nfimero uno en Salamanca™, le apeitidaba algunc de
sus companeros de profesion, "El articulo en que se embarcaba, lo
trabajaba muy bien: valia mucho como comercianie” : es la afirma-
cion de otro.

A esto se unia uha porlentosa Memoria para retener precios, aun
insignificantes, v la extrema finura en ¢f servicio de los articulos. Por
todo ello “siemipre gozd de la mavor estimacién en fas relaciones
comerciales” afirma un proveedor de Bilbao, “Die los clientes mas
apreciados por su seriedad inconfundible” corrobora otra firma de
Barcelona. Y todavia ¢f testimonio de un cliente de Cindad Fodrigo:
“Ruy agradecidos estamos 2l gue era persona de ejernplar honradez,
amabilidad v competencia. cualidades hoy casi desconocidas”

Esa nota de seriedad v constencia 2 did aun enfermo: é llevaba
todo practicamente. Mientras estuvo sano, no sdlo dirigia, sino
que ademas trabajaba como un empleado mis, Mis tarde, el modesto
despacho en una esauina del almacén era ¢l puente de mands desde
el que gobernaba seguro, aun cuando fallara su fortaleza fisica,

Corrcbora todo esto 2 testimonio de quien, impresionado por su
escrupulosa moralidad, anota: "Si hizo capital faé porgue ers una
verdadera inteligencia”. Esia idea les domina a sus admiradores, quie-
nes abundan en parecidos comentarios: Observando una moral rigida,
¥ sin salirse para nada de la ley, iba boyante en ¢l negacio. Prucba
de su gran talento comercial, la capacidad extraordinaria para ¢l ne-
gcio v decidida vocacion para el comercio.

fondo en las exigencias, de modo gue cada profesidon, o profesional,

“Las rentaciones contra los principios de
moral profesional son hoy  especialmente
fuertes. . s y hacen que la especilacién mal.
sana amendace Jos fundamenios sdiidos del
comercio” (Pin XIT).

“Hubiera podido forrarse de millones en estos diecisés afios”,
dice uno de sus colaboradores, sin duda tzniendo en cwenipz las cir-
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cunstancias de Salamanea, similares 2 fas de tantas cindades después
de 1a guerra. Por la escasez se anulan o limitan competencias. Cuan.
do, precisamente por ello, la autoridad impone el régimen de tasas
¥ racionamientos, el timorato se detiene; el gbusén se frota las manos
¥oOpera a st oanchas, ante el racionamiento gue sepone escaser de
articulos necesarios, Sujetos a una demanda rigida v constante, va
Gue en cualguier circunstancia se constmen anilovas cantidades,

Cada nacién tendes su tiempo de desenfrenc v Horard sus conse-
CULNCIAS mids o menos largas v trigicas. En Espafia se did ol punto
algido como consecuencia  de la guerra. Se elevé ol nivel de vida,
aprendieron los vividores e Camino tortuoso de Iz wusera, se Hamé
"hombre de pupila” a ladrdn, v se rrats de ‘primos”, con desprecio,
a los que no quisicron pisar los linderos de ja justicia. Bastantes bu-
réeratas claudicaron convirtiéndose de depositarios o distribuidores, en
especuladores de la oferta de mercancias,

Y 1a generacidn joven legd a ereer. con perversion de criterio, que
mas que of auténtico valer buscado en e! concienzuds estudio v Ja
téenica clentifica, importaban 1as tortuosidades oportunistas zl mar.
gen de toda ley humana o diviga, Ante las disposiciones fegales para
las tasas, por ejemplo, aprendieron aun los tradicionalmente honra-
dos campesinos, el traco de fa ocultacién esperando mejor fance, de
no considerarse el precio remusnerador, o por ¢l ansia de mas, jugan-
do con la escasez. Queda la época marcada con un nombre, como un
estigma: el estraperlo”,

Es que, aparte de |2 injusticia gue leva generalmente caonsigo el
“provecho” o beneficio injustificado, cuando se especnia con {3 mer-
cancia, unz vezr desatado el negocio abusivo no se detiens en ninglin
sitio ni s circunscribe a un momento determinado. Opera 1o mismo .
con el rico que con el pobre; se ensafia con Ia misma facilidad v dy-
reza de entranss en los kilos de wudias que solucionan o hambre del
hogar obrero, que en el precio de las primeras materias de una gran
sociedad andnima,

“Tentacidon facil de los tiempos dificiles”, en frase felicisima de
Pio XTI Sentir 13 Hamada halagiiefia de 1a ocasién v cerrarla Ia en-
trada, es postura elegante—en Jo moral—de pocos. Magnifico pane-
girico del comercinte del que se pueda subrayar: “inventus est sine
macula”. Sobre todo cuando la vor de sirena de la ocasién golpea
en los oidos con refuerzo de lag exigencias o caprichos de los de den-
tro; © cuando el boguete abierto en la muralla de la moralidad es
tan ancho Gue es sumamente Ficil pasarlo desapercibido: y cuando, al
no arriesgarse, lo llaman “tonteria”, con un mohin de desprecio para
el infeliz timorato.

Stono de los de su casa, si se permitié alguien el comentario hi-
riente ante D, José Benito: “tHonrado, pero tosto!, ha estroneado
a ganancia; no se ha aprovechado nada de Tos demés: a contrario,
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s¢ ha prodigado stempre mucho”. Para nosolros es ¢l mejor panegi-
rico, sablendo gue esz conducta ia observaba por motivos morales, La
necedad © perversidn humana s tan grande gue Hegaron a achacario
a enfermedad moral el no aprovecharse, ¢ no excederse. ¥ no es que
don José fuera insensible 3 las reacciones nobles de 15 naturaleza. Le
preocepaba el porvenir de sus hijos, v sofiabz parz ellos venturas,
como cualguier padre; peroc serenamente supo apreciar valores en baja
entonces: los morales.

Con criterio de] dia, alguien Je juzga asi: “Ha hecho o Quijote so-
beranamente! Podia haberse hecho millonario, aprovechindose, ade-
mas, del gran crédito que tenia ante las casas proveedoras v los cliens
tes”. No comprende el mundo del dinero, cuando se pisotean los cri-
terios morales, ¢n esa wrdimbre de la compra v Iz venia, oue pueda
un hombre en sy sano juicio permitir, por 2jemplo, que la porcelana
gue salia de su almacdn, se vendiers con un 300 por 100 de recargo
en el comercic salmantine, sin subravar esa conducty con un remo-
quete demigrante,

Aun cuando con tendencia a la rigider en los coiterios morales,
sabia de sobra la defensa licita del beneficio en el comercio por razdn
del riesgo ¥ de la aportacién social. Y por lo ranto tenia gue recono-
cer fa licitud, en las ventas, del precio que incluve &l beneficio justo.

"Lejos de Nos——confirma Pio XI—tener en menos las profesio-
nes lucrativas, o considerarlas como menos conformes con la digni-
dad humana: al contrario, Iz verdad nos esnsefia a reconocer =n ¢llas,
con veneracion, la voluntad clara del divino Hacedor gue puso al
hombre en Ia tierra para que la trabajara e Riciers servir z sus mil-
tiples necesidades,

Tampoco estd prohibido a los que se dedican a Iz prodaccion de
bienes zumentar su fortuna justamente; antes es cquitativo que el
que sigve 2 la comunidad vy aumenta su rigueza se aproveche al mis-
mo tiempo del crecimiento del bien comin conforme a su condicidn,
com tal que se guarde el respeto debido a las leves de Dios, queden
ilesos los derechos de los demis. v en el uso de los bienes se sigan las
normas de fz fe v ia recta razdn.” (. A n. 55

La doctrina general, Ia teoria pura, es A7l encontrazia en las ph-
ginasg de los moralistas; pero, para la prictica, hav que concloir con
eilos: en el orden de los beneficios es ef mismo comerciants, revestido
de conciencia crisfiana, juez ¥ reo en su propla causa, guien ha de
juzgar de la licitud o ilicitud de los mismos. [Difici ser jvew v reo al
mismo tiempo; pero es la norma en casi todas las cuestiones que se
agitan en lo intimo de 1a conciencia,

Tal ver nuestre hombre, como advertiamos, tendid 2 1z rigidez,
Mo estd mal, como porma autoeducacional, ni es peguefic mérito gue-
darse exageradamente inclinade hacia la derecha cuando 21 vendaval
del negovio soplabs huracanadamente hacia la izouierds :

2




Muchos comenzaron sintiendo nnos tirones de lz conciencia alar-
mantes. Pronto encontraron razones aparentes para la calma: habia
que vivir: no podia hundirse ef negocio; las subsistencias escasean y
el riesgo es mayor Ya en et resbaladero, no hubg freno suficiente para
g caida de? espizitn: v las LOTEOIAs ante g confesionario se fueron es-
parciendo, porque el ambiente awtad como calmante ¥ amortiguador.

Don José Benito se negs a todo laxismo a rajatabla, Para & no
hubo tlempos y tiempos. Cerrd los oidos hasta a} confesor, gue no {e
obligaba, pero gue & permitia levantar el tantn por clento de ntifidad
como margen comercial. Trabajd en los afios 50-53 con ¢ mismo por-
tentaje de beneficios, poco mas o MEROS, que en 1936, Sy 10 por 100
lo mantenia inflexibie, 2 pesar de lag circunstancias v de los CONS2IOs. .
teniendo margen comercial autorizado para un 30 & 40 por 100, Para
mayor merito, las ocasiones se le multiphicaron: gue es como decir
que se multiplicaron las tentaciones.

Para €] Ias circunstancias no supusieron nada: las facilidades para
medrar a cuenta de 1z escases fas zcogotd al momento, trazdndose
una norma inflexible de conducta. Los 4ue quisieron tentarle con pro-
mesas de dinero, echando mano de formas nuevas de burlar la ley
~—también la diviga a veces—{racasaron rotundamente con £l

Perdid fabricantes proveedores porgue no servian mas que con “do-
ble factura”™, o “in factara”, v como don José TUALa 2 avino a tal
condicion . Aungue enemigo de aireario, alguna vey comentd con
U amigo:

—Tengo un taldn de vagén de loza: me dan, por sélo fransferir
el talén, 10.000 peseras, v 0o io he dado.

Ilega un vagdn de bateria para su comercio. Una Hamada eleis.
nica de voz conocida:

—iDon José! La factura, v 15.000 duros sin moverse, iconforme?

—MNo; esa mercancia 13 he tmido yo para venderla entre mig
ciientes,

Por un vagédn de carburo de 10.000 kilos Te hubieran dado 20.000
peselas en mano; y sin embargo ¢l prefiris repartirlo dosificado entre
todos sus clientes, aungue ganando sélo unos céntimos en kilo, Y te-
niendo que echar mano de empleados para Iz venta, envase, me-
dicidn, etc., que se hubiera ahorrado entregando fa mercancia en blonue.

Comentaban: “Hubiera podide hacerse con millones: porgue los
vagones que recibia los hebiera podido colocar a enorme precio. Vendia
al detall 2 todo el que iba a buscarlo. con un margen casi igual gue al
por mayor. Con Io cual quedaban af descubierto los que compraban al
por mavor,

El estraperlo le poniz de mal bumor, le excitaba. Tenia firmeza
¥ respuestas tajantes. Hablando del estraperio definfa: (Para mi
bien claro habla el Catecismo!

Admirable entereza, sin soborno. para conservar Hmpia 1a hon-
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radez profesional. De las partidas que compraba, aunguz subiera ef
precio dia por dia, sdlo cobraba conforme al primer precio; no que-
ria entender de posibles {luctuaciones del comercio. En expediciones
del mismo género. cobraba segihn 1o que 3 1 o habia costado cada
envio. s decke, 81, por ejemplo, tenia géneros de diversa época de lle-
gada. jamds se atenia, como podria haberlo hecho sin trampa legal,
a la factora Gltima para justificar el precio de ventas,

Le enviaron en una ocasién un vagdn de plomo confundide con
Caceres. Le lega el plomo, que no se vende en plaza por ser de nn
grueso mayor del gue de ordinario usan en construccitn. Coloc una
‘parte del vagdn, Despuds un contratista le compra otra cantidad, v don
José se la suministra sin beneficio industrial ninguna para si Toorgue,
como los tenia que devolver y usted me fos compra, me hace un fa-
vor”. ¥ de la fibrica le venia con el recargo del 50 & 60 por 100.

Para €] no existian cdlculos wtilitaristas: servia a los clentes sin
distincidn. atendiendo 2 todos con mirada comprensiva social:

~—Reexpidame usted ese envio, v yo le dov Iz ganancia en
blogue,

————— Mo; tengo gue atender z mis clientes.

Coplamos, como colofén de este capitulo, las frases de un cliente
{(Navalmoral) : “Yo sentia verdadera simpatia por él. ya que sus con-
diciones morales le hacian granjearse la estimacidn de cuantos le co- -
noclamos por su bondad v honrader de conciencia”.

“Hombre de negocios, debe considerarse
igutalmente 8l servidor de la comunidad”
(Pio I3,

Para muchos comerciantes, 12 respuestz con que pretenden trangui-
lidad de conciencia es: “cbro en justicia, porque mi precio es ef co-
rrieriie” . 81 el precio corriente, zup en circunstancias econdmicas de
inadaptacion v desenfreno fuera 2] justc, no habria precios abusives,
ni tampoco freno al alza de precios, gue subirian desmesuradamente
hasta el infinito, sin tope que los detuviera. Contra los abusadores, en
materia de alimentacidn sobre tode, tiene San Antonine de Florencia
esta frase: "(Quienes compran bienes en tente cantidad gue obligan a los
demias 2 acudir a ellos sin remedio para comprarselos al precio alto gue
ellos (los vendedores) dispusieron, pecan enormemente contea e pro-
fimeo v contra la comunidad”,

Muchos se lanzaron a buscar lz fortuna por el acaparamiento. El
acaparador consigue concentrar en sus manos fa oferfa, tanto mis cran-
to sea mayor la cantidad acaparada, y gueda asi duefio del mercado,
gue puede gobernar a placer,
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EY acaparador, naturalmente, rompe el freno de 1o lev v de 15 con-
ciencia. En el orden moral, guien acapara, no con Vistas & mantener
sus bienes ¥ de tener subsistencia en caso de peeesidad, sino para des-
pués vender 2 preclos rmds caros, vrivando de los bignes necessrios al
pueblo, aparece como estraperlista decidido v peca contra e bien comfin,
A dos rales Hame San Antonino bestizs infames {fumrma 8 Theolo-
grae.. p. 2.°, it 1o 233, Se ve que no pace en nuestros dias la paga,

Menos atrevidos
su conducts ale

o cop algln remordimiento, defienden algenos
nno gue e benefivio obtenidoel precio fliado—ha
sido pactado entre ambas partes y realizado con voluntariedad olena
por el demandante, jP0r guée—alega of vendeder YOY 2 alormentar-
me con escrlipiio en la venta a precio alto, si guien cornpra lz mes
¢la me ofrece voluntariamente el precio que le pido, ¢ incluso me da
las gracias porgue le hago en la venta un verdadero favor? Argumen-
to especioso. (No darfa también las gracias, v méas rendidas, el com-
pragor, s se le vendiera el producro al orecio jusio, sin alzas de
guna clase? La voluntariedad det comprador es forzada: parte del su-
puesto de gue a Otro precio no o va a adguirir,

Veamos Iz conducta de don José Benito, en las relaciones con sus
clientes, Por imposicidn de las circunstanciss, venis a ser ¢l finico pro-
veedor en articulos de una gran demanda. Cerrando los nidos a la moral
v 8 su conciencia, ahi hubiera nacido su fortuna. Otfos se gncargaban
de los "proverhos”. Vendia marerial sanitario cuande no jo habis ape-
nas en la plaza: clerto cunando carecian de & fos demds comercios, de
modo gue practicamente en 41 estaba Iz regulacién de precios, Pero sl osu
norma moral le vedaba el recargar la venta de tres bidones de carbu-
roa X., X, se encargaba de triplicar su valor, por lo menos en soventa
comercial. Come que por eso acudian a ¢, con repetida (R R CREE A be
los oportunistas de iz reventa,

,

-

sHay guien abusy vendiendo 2 precio alio por la sencills razén de
gue se fo quitan de las manos? Olgamos rasgos de su conducta: By co-
sas que otros cobraban el 200 por 100, ¢l no sobrepasaba e 10 por 100
de margen comercial. Aun hoy se comenta que muchos desaprensivos
vinieron a hacerse ricos 2 coenta suya,

—Don José, iresérveme la mayor parte, ¥ por lo que guieral

~MNo: yo lo distribuiré por igual, v para afuera v dentro del mos-
trador, v por idéntico precio.

Y cuando le insinuaban, de dentro o de fuera, gue se dejara gue-
rer por las circunstancias, corfaba tajante: “No me hablen ustedes: si
tengo gue cerrar, cierro; pero me guedo mas a gusto”.

A veces los chientes le urgian para que aceptara vagones “con pri-
ma” sobre la factura.

—iAcéptelos; nosotros pagamos la primal

—MNo, no.
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e Gigon le egd un vagen de porcelana. lba a reclamar, porgue
le cobraban “exira”. Alguien quiso atajarle;

—%ero jeémo vas a reclamar? No te mandardn mas mercancia en
fa vida.

—ues o devuelo, o

2

anos 1o mds minimo.

Y, guemando las naves, escribié a

nde mas en esas condiciones

dor de los demés sin oretender]
s , £
don Josg Epris

NGO

isla ia

S T .
D i8% Cada,

agui ol pedido!
—Pero ;v el beneficio a gue usted riene derecho?
Cuando vela gue las cosas eran caras, cobraba menos para su be-
oo, En el suministro de clerto género, al contratista le parece muy
aito ¢l precio gue le envia don José; ¢ insinfda unz reclamacion,
Mo se habrd usted confundide?
Mire wusted, me han parecido tan caros, que no he cobrado ni
portes, ni embalaje.

Mada tiene de extrafio gue cada carta de pésame, cada simple tele-
grainz @ los famuliares con ocasion de su muerte, ses un reconooimien-
to de sus virtudes, Telegramas v cartas de grandes firmas v de comer-
cianites senciilos, hasta con faltas de ortografia. ¥ creemos significan
mucho estas alabanzas en los del gremio, gue conocen log peligros, v
saben fo gue cuesta mantener un nivel moral tan elevado. Fntresaca-
mos de los centenares de comunicaciones que hemos tenido la curiosi-
dad de feer. Con sincero espiritu cristiano, abundan frases como ésias,
el mejor alivie v vfinico consuelo para su familiazes: “Fatard en ol geno
de los escogidos; con su proceder en esta vida se Io ba ganado” {Béjar).
“Que el Sefior le d¢ fa merecida recompensa a sus altas virtudes v vida
ejemplar” (Vitigndino). “No dudo gue ¢} Sefior lo tenga gozando de
Ia paz de los justos” (Vallejera-Balamanca) .

L2 razén de ese premioc Iz ven en su norma de conducta. Hay afir-
maciones geperales en el aprecio de su bondad; peroc otras descienden
2l mérito profesional: “Intachable: caso Gnice” (L.-Salamanca), “Se-
riedad, rectitud y hombria de bien. con que regia todos sus actos”
{Tbero-Tanagra). “Exquisita atencidén v honradez; gran hombre ¥
perfecto caballere” (Olmedo}. “Para mi criterio, hemos perdido el co-
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merciante mis formal de toda esta comarea” (Herreros-Avila). “Hon-
radez acrisolada v cardcter afectuoso, fueron Ia norma de condocta de
don Jos2” (Plasencia). "Gran Caballero del comercio . Bl hombre
mis puro en el comercio gue han conocido estos Bltimos tiempos”
(Zumirraga). "Excepcionales cualidades de seriedad ¥ honradez, man-
tenidas rectamente en estos afios de situacién anormal” (Lumbrales).
"Hombre honradisimo; come negociante, ¢ “non” sin precedentes
en ¢l munde entero: por no embadurnarse con los antiparicos estra-
perfos, desprecid un montén de millones " {(Brada}.

"El comercio es fundamentalmente una
actividad del indiwiduo, Con miros o lg
prosperidad nacional, aspivdis ¢ ung mayor
libertad . Pero no se traftg de refvindicar
una libertad ilimitada, incompatible con la
economia nacionel” (Pio XII),

El Estado, como gerente del bien comiin, necesita de bienes pata
fa administracién de su gerencia v para procurar ¢ bienestar de sus
sibditos. Tiene potestad para imponer contribuciones mientras tenga
necesidad de ellas en ef cumplimiento de sus propios fines; v si el
Estado tiene potestad de imponer contribuciones e impuestos, los sab-
ditos, en gereral, tienen obligacién de contribuir con !a parte alicuota
gue les corresponda.

Como las defrandaciones fiscales, ocultacién de bienes, etc., se dan
por considerar fandadamente los impuestos injustos, nace 1a tranqui-
lidad; pero ;v cuando son justos los impuestos?

La wsura de precios contra ¢l Estado tiene una forma particular
por defraudacidén de las tasas de venta puestas por ¢! Estado en cir-
custancias ordinarias o extracrdinarias. ;Son estas tasas para el co-
merciante o el industrial oblivatorias?

Hablan los antiguos moralistas de 1a obligatoriedad de las tasas,
a pesar de admitir la existencia de leves penales, ante ef recurso fre-
cuente 3 ellas por parte de la avtoridad, Defendian que tas rasas eran,
en general, obligatorias en conclencia. San Alfenso de Ligoric, al ha-
blar de la tasas v su obligatoriedad, admite, apoyado en Santo Tomis,
gue lag tasas obligan en conciencia, con excepciones, entre lag cuales
figura el que la tasa quede incumplida por la mayvor parte del pueblo,
v la autoridad, pudiéndolo, no castigue su infraccidn; o gue el afio
sea muy estéril. Advertencia ésta muy de tfenerse en cuenta en paises
como Hspafia, el pais cldsico de las tasas; v donde se mantenian las
mismas en afos de buena o regular cosecha. Esto did ocasidn 3 que los
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morslistas espafioles de la talls de Molina, combatieran 1z
ley de tasas, a la gue $0lo atribuia cardeier pensl

Wermeesch distingue las dos clases de fasas: [z mds o menos ofieiat
de ferrocarriles v servicios pablicos, v las privadas, como las de ali-
mentacidn. a las cuales, dice, no se puede impogner absoluta v univer-
saimente obligacifn de conciencia”,

Una constderaciom oportuna del P. Azplazy, en Lo Moral del
Hombre de Negoolos, que frena la escapada bacia 1z mers penalidad:
iSon Ias leves civiles obligatorias en conciencia, pero no tanto por
la voluntad del legislador cuanto por ¢ dafio gue con su infraccidn
sufre el Blen coman diendido por fa ley?

Otra mirada 2 Ta Moral profesional. Va siendo frecuents en mu-
chas empresas el empleo de una doble contabilidad, o bien con ¢l ob-
jeto de repartir dividendos mayores que los legales permitidos, o de
rehbip alganoes impuestos en buena parte,

Los bbros del Comerclants constituyen un sereto gue sélo de ofi-
rio por mandamiento judical puede viclarse: parecen buscar senci-
ltamente Iz finalidad de operar en beneficio del comerciante gque log
tieva v de los clientes con guienes comercia: pero ya mis tarde $2 rom-
pe gsie secreto v ose obliga a los comerciantes a mostrar sns fibros a los
Inspectores de Trabajo para que puedan éstos ejercer su misidn: Ines
o se obliga a presentarlos a los Inspectores de Unilidades para e mis-
mo efector v pasan de este modo 7 ser un instrumente valioso def fis-
o pard comprobar la veracidad de las declaraciones de induseriales v
comerciantés en orden al pago de impuestos.

Hav emopresas que se deaiden a levar una doble contabilidad: ana
real para los efectos de Ia casa. v otra ficticiza para los efectos del fisco
v de la inspeecion.

Y nace ¢f problema para la condencia catdlica, (Es laudable esta
manera de operar?. pregunia el comerciante. Y el moralista ha de res-
ponderier de ninglhn modo. Los mejores sellos para los libros del co-
merciante son los de la sinceridad v adaptacidén de los libros 2 ia rea-
lidad. Y muv mal podrd tenderse 2 un mejoramiento de s conciencia
profegional st los comerciantes comienzan por fgner para mniuo engafio
iog elementos que precisamente naceron para dar fe de verdad de los
tratos ¥ de a seniedad de las operaciones.

Pero no hay casos de excepeidn? Una contabilidad falsa ante un
representante legal no puede esgrimirse. Pero ;para aligerar la carga de
ios impuoestos? S se fratara de impuestos injustos, cabe alguna ocnlta-
c:6n de ia verdad: seria 1a defensa del comerciante frente 2 lz injusti-
¢in .Y s no injustos, pero s sumamente graves, cabria la misma per-
misitn en ¢f grado en que se dé la carga.

:Ocultar, por medio de la contabilidad, ventas hechas a precios por
encima de Ia levy? Los precios legales no tanto tienen su walor de obli-
gar porgue nazean de una ley cuanto porgue nazcan. de la justicia, 8
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el precio Eegai es justo, no s puede vender a otro prerio ni penlrar los
precios: sioes injusto, se podrd venderlos a precio Jmm v oge podrd
anotar el precio de tasas mediante wns restriccidn més o menos sen-
cilfa {1). Y basta ya de preguntas capciosas 2! moralista. Veamos cudl
erz el proveder de nuestro caballero del comercio.

Bl alealde de Tejares decin de 80 “Yo le admiro porgue en todo
el tiempo gue ful alcalde o concejal de Tesares nunca pidid nada gue
le favoreciera”, Que le favoreciera en el negocio, se entiende

ég,.a sumamente escrupuloso a los ii‘n(}ﬁi’%‘?if 5 sobre fa ¢ . pagan-
do a Haclenda cuanto leg:im’“ma le correspondia sobre cont G0 -
dustrial. Contribuia por sncima de los 5. f}m duros 2 ta Hacdienda to-
dos los afios, aparte de ta contribucidn de tarifa de 37 Bi contable v of
hito, reforzados con el parecer del Threcior irizual, le incitaban a
bajar en una terce ra parte los cargos correspondientes: €l nunca accedid.

Mo Nevaba mis gue una contabitidad, 1a oficial. sin escamoteo de
ninguna clase. Jamas consintié Lo doble contabilidad. Los de Hacien-
da no encontraron ofro gue realizase mejor el pago de sus tributes:
nunca levantaron acta para bacerle declarar mas de 1o gue ha de~
clarado. Pero alguna disputza con ellos, al principio, por  creer que,
dadeo ¢l volumen de ventas. tenia que haber mayores ganancias: no
creian gue ¢l margen de beneficios fuera s6lo ef 10 por 100

—MNo prede ser, don José; tenemos otros clientes como usted en
la tributacidén, v tienen un margen de beneficios muche mavor

~——iPuaes mire la contabilidad!: “precio de compra precip ds
venta”

- efecto; no sé gud divdn en Madrid al ver esto | Merecia us-
ted un palo para aspamhrqe

Admirados de 1z suma honradez que revelaba. en su vida comer-
cial, elos mismos zfirmaban que podian ponerle como ejemple a los
comerciantes todos. Fn oz C{ml}os afiog en que tantos, mas o menos, se
salian de lo legal

Las casas proveedoras, sin duda impresionadas por su honradez,
aun en aguellos tiempos de ccoltaciones vy juegos sucios, le enviaban
cantidades para fa venta, sirviéndoselas al precio legal. A otro cual-
quiera no Je hubieran enviado nada en quellos afios en los que 1o es-
casez permitia unas ganancias fabulosas. Porgue don José los exigia
factura y nunca quiso saber nada de estraperlo. :

i

;:.i

i

J. Azpiaze: La Moral del Hombre de negocios, cap, XII.
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"5i se esfuerza por hacer circulor fos bie
nes de la tierra. . de modo gue Heguen aild
donde deben servir, enionces € comere
ciante es. .. una gerantle contre la poise-

rig” {(Po Kb,

tre las frases elogiosas de la conducts de don José, una nos ha
parecido especialmente feliz por su aleance: “Fra de log elegidos para

hacer ¢f bien”.
flegido por Dios

4 hacer relativamente felices 2 los demds, con
los bienes materiales, bienes dej espirit; elevando el gjemplo lumino-
80 en das tinieblas de la inmoralidad en ¢l comercio, verdadera estrella
en da noche cerrada de egoismo materialista. Su actuacidm silencios:

tenia toda la fuerza de Ja expre

on jacobear ise poede, se puedel Fwo
presion no tanto acusaloria cuanio demostrativa, ante Ia tlgsera o pe-

reza moral de muchos, v Iz mals voluniad de otros que hubiersn de-
seado que ese capitulo no se hublera escrito tan ante su vista en Ia
historia del comercio. Y por fin, visi

o 2 los necesitados del cuer-
po y del alma: enfermos, pobres enfermos en sus habitaciones insanas
y ent las salas largas del hospital,

Todos cuantos 2 é acudian encontraban ayuda: lo mismo en gé
neros que en dinero. Sin exigir recibo, porgue, en su buena fe, nunca
dudaba de nadie. Una caridad tan evangélica o SUYa, gue pasa Lomo
virgen delicada, sin ruido, por el mundo. Unicamente al fin gxplotd
en un inibuto positmo de alabanza al que va no podia oponerse.

Mo cometia Ja torpeza de dejar insatisfecha g obligacion de jus-
ficia con sus subordinados; 2 guienes pagaba integras las cuotss de se-
QuIoS.

Hacla limosnas gemerosas. De acuerdo con las normas de San Al
fonso de Ligorio, destinaba ef 2 por 100 de las renras para ello, pero
cuande ya habia satisfecho mas que sobradamente toda obligacién,
abriendo st bolsa con iargueza a fundaciones padosas, dia del Semi-
nario, MNavidad de los humildes, Conferencias de San Vicente, isto,
ademas de las rebajas que hacia 2 necesitados, Conventos, o 1z facilidad
para hacer 1os pagos a plazos, sin atosigar nunca. A [a témbola de ca-
ridad enviaba loza, bateria de cocina, ete,: liguidaban cuando podian,
y develvian fo que no habian vendido. '

Fué tesorero de! Secretariado de Caridad en 1a Congregacidn de Ca-
balleros de 1941-6. Visitaba, con otros, los Pizarrales, v el Arrabal;
se habia establecido la aportacidn de 15 duros 2 cada pobre; coando
habia poco dinero, decia 2 sus compafieros: “Vosotros levad los 15
duros a-los Pizarrales, del Arrabal me encargo yo”. Notan sus acom-
panantes con qué natural afabilidad trataba a los enfermos, que e
guerian entrafizblemente,

Plega a mis manos una publicacidn titulada Luz en los Barrios,

e
Ras T
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won un capitulo dedicado a Los Adelantados de fo Carided, 2 los inl-
cizdores de una campafia de caridad,

Idea genial, se la llama, de Don José Benito. Aj visitar los po-
bres como socio de las conferencias, vid que —t3l como esté ahora
s vida— fa limaosna gue dejaban no podia lienar Ias necesidades de los
menesterosos. Hacia falta buscar un suplemento, por lo menos para
fos més necesitados, que eran 1os enfermos. Con varins Caballeros con-
gregantes fundé fa Beccidn de Caridad, Fué 3 mediados de mavo
de 1947,

Los Caballeros empezaron por visitar, con el sefior Curs, los en-
fermos de los Pizarrales, v al poco tiempo también los del Arrabal,
A Ios dos afios habian visitado 200 enfermos, habian hecho més de
1.500 visitas v habian distribuido 15.200 pesetas, Todos los domin-
gos dejaban 150 pesetas en manos de los Parrocos de ambos barrios
para gue las fuesen administrando a su criterio. Pero su aspiracion
era mas grande. "Quisiéramos hacer extensiva 12 obra 3 otros sectores
de la ciudad” —decia en una hoja volandera— “iMo habria en Sala-
manca 50 &6 100 familias que quisieran donar a esta Seccién de Cari-
dad la cantidad que se entrega en uno o en los dos barrios asistidos,
v de esta suerte poder extender la obra a mas Parroguias de 1a ciudad?”
Ast escribla en 1944,

Todas las secciones de Jas Congregaciones secundaron Iz Obra,

Al terminar el afio 45 se hiabian hecho 1.800 visitas por 175 vi-
sitadoras, con un total de 35.000 pesetas, repartidas. En noviembre
de 1948 se hablan visitado 1.075 enfermos v sz habian distribuido
68.740 peseras. Comentario del sefior Cura: “La mas eficaz ayuda de
ta labor pastoral def sacerdote. Ninguno de los socorridos ¥ visitados
ha muerto sin Sacramentos”.

iBien planet don José la campadia en la altura de los Pizarrales. el
subuerbio de museria, viviendas de barro, latém v madera, 3 pocos pa-
sos de los soberbios edificios de piedra dorada, tesoro de Salamancal

Pero lo importanie, como fundamento
solido de todo, es que esie ideal leve la
huelly religiose (Pio XID).

Da la razdn de ese espiritualismo Pile X con una feliz evocarion
evangélica: “iNo se complacia Nuestro Sefior mismo en comparar el
Heino de los cielos a la pledra preciosa que el comerciante prudente
adguiere al precio de todos sus bienes?”

Con un criterio manifiestamente cristiano, don José Benito co-
focd por encima de la adguisicidn v acomulacidn de b.ieues; materiales,
el perfeccionamiento del espiritu v la vida de 1a gracia, Cristiano en
el negocio, sabia v vivia la idea de gue tenia gue ir a Dios por ¢l co-
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mercio. Hacia THos, recorriendo as paginas de sus libros de coentas v
con la preocupacion de atender al comercie del barrio de Chambers.
Maturalmente, que desbordando su temple apostolico fa rutina de los
diag grises del comercio con la entrega a la difusidn del bien entre los
mas necesitados, materizl v espiritualmente,

Su horario tenfa un comienzo gue no suprimidé ai la molesta en-
fermedad: Misa v comunidn muy de mafana. Y un final mensnai
que le satisfacla: 1z adoracidn nocturna, en la gue cumplid con tods
itdelidad, aun enfermo; y donde frecuentemente encontraba ocasién de
practicar la caridad: en of momento de pagar los desavencs, # se
adelantaba a pagar los de los obreros, v todos los gue guedaban e -
dientes de pago. Su cristianismo erz a la antigua, es decir, rorunda e
integralmente vivido, pero sin “complicaciones” de vida espiritual mias
de detalle: notas, diario espiritual. Su “distio espiritual” erz ef Iibro
de Cuentas, limpio, sin borrones negros de negocio sucio, ni ocultacio-
nes imconfundibles ni inconfesadas. i tenia su [rector espiritual a
guien se entregaba confiadamente. '

Cristianismo austero para cortar lo que a otros les hobiera impues-
la vanidad de presumir, o la exigencia de [os tiempos; mas de una wver
safid, en el intercambio de pareceres familiares, la conveniencia del co-
che. No: cortd decidido este capitulo de gastos, que 2 nadie ke hubiera
extrafiado,

Su nombre se encuentra entre los fundadores de los Caballeros de
San Ignacio, 2l rehacerse la Congregacién aila por los afios de 1930,
Uno de sus compafieros dice: “;Recuerdos de don José? Lisvaba iz

parte de sacrificio. Era un hombre que queria eficacia. Disciplinadse,
aun en ¢ pensemiento: aundgue con ideas propiss v acertadas, sabia do-
blegarse para comprender v hacer triunfay la idea de otros, si merecia su
aprobacién”.

En los Caballeros comenzé a funcienar vn Circnlo de estudios, ¢
amplitad vy variedad de temas, sin exclair los sociales. De alli nacié
Asociacdn de Maestros Catdlicos, en 1934, En ellos se estudid con in-
terés 1a materia de seguros sociales, beneficios al obrero. ete., que tanto
se han desarrollado después, Agui actuoaba él de un2 manera especial,
Y los patronos salmantinos no echaren en saco roto aguellas concla-
siones varios, como consecuencia de aquellos estudios. implantaron
mejoras en sus subordinados; €6, de Tos primercs. Sabiz al detalle 1o
que correspondin. segin ley, a hortelanos, empleados, ete, MNune
daba menos: mis &1, sl por ejemplo crela que lo merecian,

Hn 1a plaitud de sus facultades, a los cincuenta afios, sintid e zar-
pazo de la lastimosa enfermedad de Pirkinson en su organismo, con
fa pardlisis agitante incurable, gue alzo aliviaban las medicinas. Por
I aue Faera, ef provecto de sus familiares de Hevarle a un 2speciald
Viena, auedd sin efecto. Y ocho afios estovo, victima de 12 enfermeda
sin abandonar Iz dirsccion del negocio, ni el puesto en el despacho.
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La prueba era patente: v triunfs so gran paciEncia v enlemza orig-
tana. Sin quejarse, ni presumir paladeando 1a enfermedad para atraer
la mirada v el pensamiento. Tan naturalmente sobrellevd 12 enferme-
dad, que I virtud que cllo suposnia pasd desapercibida casi para los
mistnos familiares: "{Como no decla nadal” Hasea con la elegancia
de unas notas de humor como para guitar importancia 2 1a enfer-
medad:

(Qué tal, don José?

—Agqui temblande . de la Guardia Civil.

“ue ¢ Sefior e dé el premio gue tiene merecido por su conducta
profundamente cristiana. Y su resignacién durante 1a prueba gue Dhos
le envid von su larga enfermedad” | comenia alguien acertadamente,

Log mis perspicaces de ontre los amugos veian lecciones de trascen-
dencia en su conducta, Uno de los Caballeros compatiers suvo en los
afanes apostélicos, llegd a indicar al Pirroco gue s fijara en don José,
que tomara notas e la piedad intensa v verdadera v de la naturalidad
en el

Hemos atudido af concepto cristiano de la vids que los clientes ad-
vertian en ¢l Fs curiosoe que no sepan prescindir de la alusidn 2 eila
cuantos dan el pésame a los familiares. “"Su muerte habri sido 1a de los
justos, va que toda la vida se portd como ejemplarisimo cristiano” (Ma-
drid). "Tendrd un puesto en el cielo, del gue me consta s hizo acree-
dor durante sv vida” (Barco de Avila). “Yo admiraba sus dotes de
comerciante cristiano, Las cuales me hacen pensar esté va en nosesitn
de 1a gloria” (Fuentes de San Esteban. Salamanca).

“SO o tratara mds que de enriguecerse,
rrajcionaria lo mision que Dios le encomen-
da, traicionaria su vocacidn” (Plo XII).

"Porque bien puede Hamarse con ese nombre la mision que Dios
le asigna, sobre todo en coyunturas particularmente dificiles, en cuan-
to comerciante. Asi hatia ef juego a los malvados, gue se aplican a ha-
cer del comercio un vampire que vive a expensas de todos la vida eco-
nomica,”

Vocarion seguida fielmente por don José, como Hamada de Dios.
Su recto buen sentido, més gue los libros, Je dieron a entender las cua-
fidades requeridas para el desarrollo material. Puse en mego todo lo
gue activa el estimulo para ¢l trabajo fatigoso, pero con la difici] tarea
de guedarse en el justo medio. Un comergiante necesita, en su achivie
dad econdmica. el espiritt mercantil, gue es como la forma gue ha de
dar 1impulso 2 su vida. Sin espiritu militar seria un desertor el sol-
dado: s espiritn arfistico, un vulgar borrajeador ol pintor. Vivir cris-




1M CABALLERG DL mm-m{m A3

fizpamente la vocacién de comerciants no es matar el espiritu de ga-
nancia, sino moderarlo, orientade por la justicia, v superarlo por la
caridad. Usar del dinero como Msirtmento necesario, pero manienien-
do despegado 1 rorazédn sin metalizario.

Tarea dificil. ;Quién pone freno al desbocado espiritu mercantil?
Por eso alsbamos al gue enconiramos lng;m de acuerde con guienes
escriben para consuele de los familiares: "La satisfaccion v el consuelo
mas grande que ustedes pueden tener e gue su nombre serd inmorial
entre u‘dm aque‘im gue le conocimos por su honradez, Yaboriost-
dad  : caballero cristianc zn todos los sentidos; sin adulacién, pode-
mos asegurarle”. Corona de esta justicia en la tierra, la gue se espera
cefird en el cielo: “Habri sido muy bien recibido en ¢l tribunal de la
Privina Justicia”,

Usna bronconenmonia le dié el golpe de graciz en cuarenta v ocho
horas, Cada mafiana habia ido. ditimamente del brazo de sy hija, a
visitar al Sefor en el Bagravo, Ocho antes, temblando fiskamen-
te, aungne con entereza moral, habia subide a San Esteban para char-
tar con su Director espiritual. Fra un prepararse al encuentro del Duefio
de los talentos. No oculté los que habia recibide; trabajé con ellos hasta
"{fqmr%r la preciosa margarita, por cuya obtencién ha de trabajar todo
mortal, Llegd el premio en ese dia de noviembre, cuando ¢l mercader
divino. midiendo el haber de sus obras. vié que don Jos¢ Benito ha-
bia redondeado ¢l negocio.
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