CARTAS A LA REVISTA

Libreros v colegios en la venta de libros de texto

Respondemos a una consulta en gue se inguiere nuestra opinidn
respecto del tema agitado en la revista “Mundo” {nfims. 807, 819, 813,
417 y 822, correspondiente el primero al pasado 23 de octubre v el
tltimo al de febrero), donde se han publicado cinco cartas sobre 1a
venta de libros de texto en los colegios de segunda ensefianza, y el
consigiiente perjuicio ocasionado a los {ibreros. Se trata de s se (debe
consentiy semejante venla, méxime sin el gravamen fiscal gue los Li-
breros soportan.

=1 problema, como puede verse, es de no peguefia trascendenciz sl
se plantea de una manera general, v de log libreros 1o hacemos extensive
a tanlas otras actividades caya utilidad se va supliendo con la marcha
de la vida mediante nuevos recursos, Trataremos, pues, ante todo de
establecer ciertos principios, en cuya aplicacion a la practica aventura-
remos aigunas conclusiones. Aventuraremos, puede decirse. por cumanto
ent un tema tan complicado de por si, v tal vez no acabada a6n la die.
cusion en el aludido semanario a 1a hora de escribir esta contestacidn
piablica, sdlo pretendemos terclar modestamente en ol asunio Lontni-
buyende en lo posible a gue se vea mas clara la verdad,

Es notable, lo equilibradamente que por ambas partes se ha Hevado
adelante una discusion tan propicia de por s al clamoreo v vehemencia
de quien c¢reyera defender agui intersses que tiene por vitales. Razones
s¢ han dado no siempre acertadas; pero l1a forma, siempre correcta, in-
ofensiva v desapasionada es una de las cosas gue invitan a intervenir
Cuando se discute con esa sensatez, no hay tema, por delicadc gue sea,
gue no pueda ser Visto en sus pros y sus contras, con ¢f fin de adguirir
una sabia e imparcial conclusién que sea la linea de una politica
o de wna conducta.
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Vamos por paries, Y gn primer fugar, sentemos sbstractamente
como piincpio directivo el signiente:

Nunca debe impedirse un incremento en la riqueza de g sociedad,
cugndo ese aumento de riqueza puede ser repartide equit@livarents
enire los miembros de ese cuerpo soctal,

Dvidentemente nada tiene de reprobable el gue, dentro de los L~
mites de lo moral, procure la sociedad un progresive incremento de su
bienestar v prosperidad material.

La dificultad podria venir del logro de un aumento de bienestar
4 favor de un sector social determinado, con amentable perjuicio de
otros. Por eso incluimos en el principio gue enunciamos s condicidn
de divisibilidad del progreso logrado; es decir. la capacidad de su apta
distribucién. Bl guromatismo ya incipiente en algunas fabricas de los
Frrados Unidos, es un progrese en fa producade. Prescindimos abhora
de st tal progreso serfa deseable, en el caso de gue sus vepiajas nece-
sariamente ruvieran que ceder en provecho de solos los empresarios,
con la consigulente ruina de tantos trabajadores gue guedarian recipci-
dos 2 mna forzoss situacidn de pero, Lo gque clertamente {enemos por
inadmisible es que se renunciara al antomatisme cuando existe la posi-
bitidad de que frasciendan a toda la sociedad, incintdos los chbreros,
sus consecuencias beneficiosas.

trasacos andariamos econdmicamente ¢l dia de hoy si hubiéramos
desprecindo la industrializacidén de los dos Gltimos siglos. por solo el
hecho del nacimiento del proletariado. Sabemos que éste fué ocasio-
nado entre otras cosas por ¢l maquinismo vy por la gran industria;
Ios obreros més de una v de dos veces se han manifestado en este
tigmpo contra e] perfeccionamiento téenico del proceso productivo. Pero
Pio ¥I. cuando se pone a puntualizar 1 parte gue corresponde al pro-
greso técnico en el nacimiento de la moderna cuestion social, laments
sxpresamente la desigual participacidn que en las ventajas conseguidas
se concedié al capital ¥ al trabajo. No fué, pues, lo malo el progreso
v sus consigulentes ventajas. sinc la desacertada distzibucidn de Zstas.
Por tanto, st hay manera eficaz de lograr una apta distribucidn de los
modernos adelantos, la Gnica posiura razonable frente a ellos es el fa-
vorecerios v fomentarlos. “La Iglesia ama y favorece el progreso buma-
Aomderia al mundo Pio X1 en MNavidad de 1953 Es innegable que
¢l progreso téenico viene de Dhos v, por consecuencia pusde v debe lle-
var a Lrios”

Una vez enunciado v explicado el principio propuesto, resta ver:

1) Sies un adelanto en general el gue log colegios de bachiliera-
to vendan los Hbros de texto

2} Supuesto que lo sea, jinduce este adelanto algfin defecto, que
pueda v deba ser corregido, en la disiribucidn de sus ventajas?




3)  Supuesto gue lo induzea, igué medic hay para corfegir tal
defecto de distribucidn? - :

Al punto primero nadie creemos pueda rehusar wna respmesia afr-
mativa, por vatias razones.

Ha efecto: o los colegios venden ¢
en el comercio, o no.

s0s {ibros 2 precios més bajos gue

Si los venden mas baratos, resulta beneficiads 1a gran masa estu-
drantil, que ni es peuefia en némero, ni merece ger descoidada al pre-
senlarse semejante ocasion de aliviar algo los gastos ya serivos de la
ensefianza secnndaria, Y sl se alega el perjuicio que a los libreros se si-
gue, fuera de otras razones que se ofrecen—como ser un bien mas ge-
neral, al parecer, el de los escolares que ol de los libreros— trataremos
despuds de la posible compensacién de los perudicados.

81, por el contrario. los libros se venden al mismo precio gue en ¢
comercio en log centros escolaves—ademas de perder fuerza el razona-
miento de la oposicion, va que la competicidn de Jos eolegios se redu-
ce a la ausencia del gravamen tributario—es fuerza reconccer que el
publico escolar sale beneficiado, porgue de lo contrario, preferiria com-
prat en las librerias, como, sin duda, lo harén los que por amistad o
por ser asiduos clientes de alguna, esperan de acudir 2 ella un mejor

trato © una mavor rebaja. En ambos casos, Por tanto, se debe conside-
rar como progreso Ja wenta de libros en tales centros.

51 los colegios, después de exigir €] mismo precio de venta al i
blice, hacen revertir el margen de ganancia en beneficio de Jos alumnos
pobres, o fines semejantes, resulta ol raso reductible al primero en gue
venden a precio mas bajo: ¥ ¢l beneficio que proporcionan a la sogie-
dad no es menos patente, .

Ctra razdn, procedente de 1z eliminacién del intermediaric, proba-
ria tambiés gue se rrata de un progreso en el case propussio. Frecisa.
mente esa eliminacidn es la que hace posible una venta a precio mis
bajo. La razén que se alega de gue el librera se ha hecho para vender
libros, no creemos deba admitise, si no es retocada en éstos o pareci-
dos términcs: ¢l librero se ha hecho 2 si mismo libremente, para con-
seguir una ganancia suya, mediante el servicio de proporcionar libros
2 los miembros de la sociedad que 6 preve, acertadamente o no, que van
a demandar ese servicio, que de hecho demandarin los que guieran 1i-
bramente. No negamos ahora cierta posible compensacién a los libre-
108, cuya institucion es, sin duda, benemérita: luego diremes alge de
este aspecio.

St el precio de venta en los colegios es el mismo gue fuera, hmelga
el decir que no hay eliminacién del intermediario, sino sustitucida por
parte del colegio. Con tode, tal sustitucidn también a2 creemos pro-
gresiva, En primer lugar, por cuanto simpllfica esa intermediacién me-
diante un solo pedido colective, se evitan posibles errores a gue los es-
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" polares son més propensos en la compra de los textos, s economizan
‘Pranspoites ¥ tiempo,

Pgro, ademids, no gueda tan claro, 2 nuestro modo de ver, st lo ac-
cidental és que ahora los centros escolares vendan los hibros, o gue an-
zes los vendieran las librerias, Se dice gue los libros de carrera se ven-
den normalmente; y gue “los institutos oficiales no os venden, y es rad-
turgl” . Pero hagamos hstoria,

Un dia empezd a haber colegios privados. En ellos. adembs de rea-
lizarse una gigantesca labor educadora, Iz cual tal vez no ba sido adn
justamente apreciada, gue fué extendiéndose cor ¢f tempo por ir mul-
tiplicindose el ndmero de tales centros, sz iban logrando oiras venta-
jas econdmicosociales. Mo fué, sin duda, l1a més despreciable entre éstas
lz demanda gue ellos crearon de libros de texto, Una demanda gue,
ademdbs de crecer vigorosamenie, iba presentando cada vez mayores ga
rantias de perseverancia v estabilidad; iba sliminando el resgo de los
proveedores, en una palabra, v ofreciéndeles periddicamente una segu-
rz clientela. Por imperfeccidn de tan ingente obra educacional, gue era.
como todo o hamano, capaz de una ulterior perfeccidn, vivieron lar-
go tiempo los colegios sin lograr ese avance que agul registramos, con-
sistente en vender eliog mismos los libros de texto. Ias consecuencias
gue de su labor formadora de hombres se seguian a los profesionales
de! libro, tal vez no se apreciaron cusnte abora se lamenta un pegoe-
fig retroweso en periicio de ellos. 1as editoras e imprentas vieron ante
si una demanda mavor v mis firme; capaz no sdlo de estabilizar v
aurncniar sus Deneficios, sine de hacerlos rebasar a2 mas largo alcance
Porque lo natural es gue 12 ganancia proporcionada a 1as editoras me-
diante lz disminucidn del riesgo, reporcuticra de algdn modo en log
autoges ¥ escritores de esos Libros, ya gue a menos riesgo, corresponde-
ria a los editores e impresores up ingreso mas limitado por unidad ven-
dida; con lo cual, 16gicamente, habria medrado ¢ auror. que con ser
1z pieze mis estimable de toda la “"bibliogenia”, no es, por desgraca,
ia mas estimada.

Sigamos haciendo historia, Por imperfeccion de aguellos centros, o
por lo gue fuera——porque esto es igual—, los libreros, sin haber pues-
to la menocr cansa de su parte, viercn tambidn mcrementada v estabili-
zada su demanda, v aumentado su beneficio. Bl librero es anterior a2 la
existencia de los libros de texto, como nos dice uno de 1os comunican-
tes: con lo cual demuestra gue no es indispensable para su decorosa
existencia £l beneficio que los textos mesperadamente le brindaron. Con
esto, nos figuramos que las libreviag existentes prosperaron, v muchas
de las infinitas posibles 8¢ anumaron a existir v medrar; v esto libre-
mente, gracias a una ganancia gque no hablan hecho por akanzar, aun-
que les encontraba laudablemente dispuestos a aprovecharla; ganandia
accidental, gue entonces sobrevino, v que hoy declina: v gue al decli-
nar, paréce natural gue tralga como consecuencia el gue las librerias
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gue se sostenian sin fal ventaja se vean, por ahcara con ‘E}eneﬁciﬁs frids
liznitados: v las que libremente emergzemn merced a una inmierecida
oportunidad, declinen también, no sé & mis testes por haberse agotado”
{4 mina, que agradecidos al dielo, va que del cielo fes Hovid. WNo ha de-
jado de ser laudable muchas veces su diligencia en haber aprovechado
la pcasion que tantos perdieron, Animense, de paso, porque este man-
do estd Heno de oportunidades. Por lo demas, tal vez les comvinizra
una lograda inteligencia con un colegio, o el emprender ellos mismos
una actividad cultural, con la gue al apoyar su colegio con la libreria,
vieran a la libreria apoyada por el colegio. Dejamos, ademas, por aho-
ra, abierta 1a posibilidad de zlguna compensacién, si vidgramos que asi
lo aconsejara ¢l bien comin.

Abordemos el segundo punto. Bl periuicio que a los libreros se si-
gue 25 indiscutible, Lo gue tal vez no lo sea es gue deba corregitlo la
sociedad; al menos de upa manera importante v estable,

Bf eiercicio lbre de una actividad que es beneficiosa para guien fa
gjercita, sOlo creemos puede ser impedido s lesiona un deredho de otro
o asi lo exige e! bien comin. Mixime si sz trata de una actividad que
hemos dicho gue beneficia a Is comunidad, v gue, en ocasiones frecuen-
tes, segiin parece, apenas beneficia a guien la ejerce.

La lesién que se invoca es la desigual competencia ejercida por los
colegios, Con esto parece claro que sélo puede tratarse el tema contra
los colegios’gue © venden los Uibros més baratos gue en ¢l mercado or-
dinario, o se lucran de la venta empleando los ingresos en su propio
provecho sin soportar ¢l gravamen fiscal que soportan los libreros. Ya
es mucho, segin decimos, Hmitar de este modo el campo de atague. Por
supuesto, el destino de las ganancias que la venta de libros reporta al
centro de enseianza, parece faciimente controlable al efecto, si sblo se
autorizazan por la ley finalidades benéficas.

Mo tan clara seria 1a solucién en caso de bucro para el colegio, Con
todo ni en tal caso podria compararse 1a cuantia del impuesto de us 1i-
brero de profesion con la de un colegio que tal vez ni cubriera gastos,
dadas izs escesas dimensiones de algunos, Por otra parte, la desventa-
ja del librero, enm razdn del impuesto, queda en gran parte compensa-
da, por cnanto la editorial, seglin dice uno de los comunicantes, puede
conceder. como miximo, un 40 por 100 de descuento a ios pedidos de
librerias, ¥ sélo un 20 por 100 a los pedidos directos de los colegios.
Con o cual, por libre vendido pueden ganar elios ¢l doble de lo gue
gana un centzo de ensefianza. Y, por Gltimo, no olvidemos que la ven-
ta de Hibros de texto se la deben elios, en gran parte, a los colegios, como
antes deciamos; gue algin trato de favor parece conveniente a los cole-
gios por este capitulo, los cuales mas recuperan en esie ¢aso una ganan-
cia creada por ¢llos mismos, que usurpan a Gltima hora un beneficio
que pertenezea 2 ofros.
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_ Y el Enez; comin, gpﬁdlfa que se conserve la digna clase de log h-
ba”arm 211 el puesm ecofdmico del gue sz dice haher detmﬁdﬁio?

Lo pediria ol bien comfn, si amenazara tal desaparicidn de libre-
rias, que dejaran sin cubrir la necesidad de ellas que realmente existe
¢n 2 sociedad de hoy. Lo pediria también ¢l bin comin, a favor de
tos Hbreros, si Ta situacion adversa que mravman no se Créyess SUpera-
bie, hasta gue llegaran a reponerse con alghn” esfuerzo, al cabo de
“alghn” tiempo. Tal atencidn parece convenir a una clase profesional
que desempeRa wna misldn necesaria v gue sufre wny coyuntnra difi-
cuizosa.

Alwora bien; frente a un bien combn cierto, realizade vor log cen-
tros gque venden libros de texto; v a un bien privado también cierto,
cuzl es 2! Hibre ejercicio de sz actividad proveedora concedida 2 los co-
legios: vemos may dudosa, v sdlo en limitados casos, la posible lesidn
de un derecho de los librercs, segiin queda dicho. Y. por ol parte,

no menos dudosa la exigencia del blen comtn a favor de los mismos,
COMT VAMOs 3 ver.

E1 gue gran parte de los hibreros desistieran de su profesién, no pa-
ece probable. Wa se hubiera notado, 3 juzgar por los afios gue Hevan
va introduciéndose log colegios en dicha funcion. Bl beneficic habitual
de Jos libreros no debe ser mucho, seglin uno de los comunicantes. Pero
tal ver tampoco sea escaso, afiadimos. Porgue se publican muchos Ui
bros, son caros---véase sobre estc otra carta en da revista "Muondo”,
nhm. 808, correspondiente al 16 de octubre pasado—; g2 venden, sin
duda. a2 2sos precios; v, por pira parte, la impresion gue hace el mismo
trato con la gente hace suponer gue sz lee mucho. Tode lo cual nos
hace éamr del pehigro e gue abandonen su puesto, por insostenible
o por mencs fucrative goe otros. .

Tampoco debe adimitirse facilmente creermos, 1a necesidad de nna
ayuda, Bl guebranto gue padecen no es repentino, de modo que impida
la adeptacion o el recurso a otras soluciones, Lamentamos su suerte
que ahora——reealeamos el “ahora”——no es propicia. Por lo demas vol-
vamos s caso del revés, y pensemios cudntas veces los perjudicados son
ios gue aemandan los bienes o servicios, y no fos que los ofrecen. Asi
va deaapgrfomao fa posibilidad de servicio doméstico, 1a oferta de re-
iojes de bolsillo, las pilezas de recamnbio necesariss para vepararios, v o
nos descuidamos, las cadenas para dichos relojes, que som producto de
una industriz totalmente distinia. En este envejecimicnto de ciertas pro-
fesiones, que acaban a veces por desaparecer totalmente, como jos hom-
bres, ;vamos 2 guerer sostener perdurablemente ¢l lastre de una avuda
que, por hipdtesis, se pudo evitar superando con algln esfoerzo la cri
sis? Mo parece conveniente salvo, guizi, aiguna avuda de detalle, con
caricter blen provisional. También se ofrecen de continuo, con ] na-
cimiento v vigor juvenil de otras profesiones que sobrevienen, posibifi-
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dades gue compensen en su conjunto a lps gue desaparecieron o Qog-
daren malirechas,

Kiés que nunca ahora, .gue 2n todos los paises avanza la colecivie
zacidn v el intervenclonisimo, debemos ser cauios Para sopesar i
resos las llamadas exigencias del bien comfin, qué & son sier
dibles en lo gue tienen de auiéntico, nunca fugron tan peligros
cue tienen de ficticio.

Fainalmente, para contestar al rercer punio propuesio, s indemn
cibn-—si no es nula—on gue 2 log }'brem% deba compensarse, debers,
en su caso, proceder, como es kwsfc de los beneficiarios de la venta 20
los colegios; a2 saber, de éstos o de los escolares, admitiendo 2 los
;udxmﬂoa Hbreros 2 la participacidn en las ventaias consegunidas
diante Iz venta.

M defendemos con esto——siguiers sea con fantas salvedades—
imposicion de un nuevo tribiuto a los colegios, cuya Indole con {recuen-
cia 1o es francamente luceative cual lo es ans empresa industrial
despacho de libros, v gue estdn va gravados por 2 contribucidn
trial, seglin se dice en las cartas gue comentamos. Al admidr agu
timidez como posiblemente justa una deduccién que compznse a}
brero, pasamos de largo intencionadamente o] juzgar del mavor o me-

1ot acierto con gue se imponen a dichos centros otros tribuios,

Queda con esto expuesta nuestza opinidn, gue por gar nuestra, v
tratarse de temias tan complejos, permite réplicas, con las que pudiers
ser contrastada. Hemos procurade obrar con tods imparcialida
mendada especizlmente en nuestro caso en considerzcidn a dos digs
clases profestonales, que st en el aspecto gue hemos tocado se encuent
interesadas en sentidos opuestos, deben esta oposicidn pr ’fi&%fﬂei’}@«. a
so andnmme interés por 2l progreso espivitual db nuesira sociedad,

Confesamos, por lo demds, ser a nuestro {}mpm*io MA§ nportan-
t¢ gue la solucidn de este problems concreto, el haber establecido alou
nos principios bdsicos a gue en semejantes controversias debemos ate-

nernos. Porgue son muochos los probiemas que surgen hoy en mater
de clandestinidad, inousismo, competencias ilegitimas ¥ funcion de in-
termediarios, 2 los cusles pueden aplicarse estos principios en tods o en
parie. 81 no hubizr Sid{) con el fin pr1 ncipal de formularics, posible-
mente ni hubiframos abordado en este lugar €] zsunto de ba venta de
fos libros de texto

AGUSTIN ARREDONDO, 5.




