La inflacién, el gran fraude
de la sociedad actual

Par FRANGCISCO GOMEZ CAMAGHO

La estrategia keynesiana, en vigor también en nues.
iro pafs, acude a la infiacién como estimulante de
ia economia, provocande de intento uma caida en et
poder de compra de los salarios. He ahi el fraude.

Llamar inmoral a un fenémeno tan extendide como la inflacion pusde pa-
recer motivo suficiente para descalificar al que asl piensa; pero jacaso ia
prostitucion es menos inmoral cuanto mayor es el nimero de los gue la prac-
tican? Mas no es preciso exagerar: de la misma forma que no todos ios afec-
tados por la prostitucién pueden considerarse inmorales, tampoco todos los
afectados por la inflacién deben sentirse cuipables. Sin embargo, con la misma
fuerza que condepamos una organizacion dedicada a la prostitucion y a la
droga, con esa misma fuerza debemos condenar una organizacién o sistema
scondimico gue trafigue con la inflacién; sus efectos sociales no son menos
injustos y perjudiciales. .

Pero ;podemos dechr que la inflacién es una droga? A los gue pongan en
duda esta afirmacion y la consideren una metafora mdas o menos aceriada ©
briltante les sugeriria contestasen a las siguientes preguntas: :No son drogas
jas que se toman en situaciones depresivas, faltas de actividad vy sin estimu-
ios vitales? ,En qué situacién se hallaba el mundo occidental en los afios
treinta, cuando Keynes lanzé al mercado econdmico el estimulante de a infla-
clon? No creo exagerar si afirmo que la reactivacion econdmica del periodo
que A. J. Brown liama «ia gran inflacién= (11 vy, de una manera especial, ia
reactivacién econémica espaficla de los Gltimos afios, tienen mas parecido con
la euforia del drogado que con la vitalidad del sano trabajador,

Es evidente que el recurso al estimule de la inflacién tuvo su razon de ser
histérica v sistemética; perc esa misma razén no dejs de ser un argumento
més a favor de ia tesis que defiendo. Cuande se desea acelerar la marcha de
una diligencia, son clasicos dos recursos: el castigo del idtigo o el conocido
engafic de !a zamahoria. Las circunstancias historicas anteriores a la segunda

| (1] Inflation, Penguin modern economics Readings, ed. by R. 1. Ball v P. Doy-
e, pag. 7.
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guerra mundial pesibilitaron ef recurso al idtigo (2); para el humanismo (7
sofisticado del welfare State ha parecido mas adecuado &l engafic de la infla-
cién. Desde el punto de vista humano, tan injusto era el primero como lo es
e! segundo; tan Inadmisible resulta ! someter a las personas sirviéndose
de sus necesidades vitales, como engafidndolas con promesas que nunca se
han de cumplie,

Es posible que esta introduccién parezca excesivamente dura. No lg hu-
biera escrito de no confiar en la fuerza de los argumentos que constituyen
el cuerpo central de este estudio. Confio en que una releccidon de la introduc-
¢idn, una vez terminada la lecturs del trabajo completo, haga ver esta gritica
en teda su proyecci6n histérica y social.

El desarrollo del presente estudio sobre la inflacidn se sitta en la perspec-
tiva que sugiere el «Informe del Banco de Espafar {afio 1971}, cuando, al in-
tentar explicar las alzas de precios de 1971, advierte:

1. Que «ia compleja evolucién e interaccion de precios y rentas hace arbi-
traria la eleccidn de un momenio del tiempo como punto de partidas, pero que

2. Sin embargo, existen mementos histéricos que condicionan de modo
importante los desarroiios posteriores {3).

La aceptacidon de esta perspectiva implica lo siguiente: Por un lado, una
fuerte relativizacion de las conclusiones a las que se ltega mediante modelos
empiricos que necesariamente suponen la efeccidn de un momente cronoid-
gico come punto de partida. Determinar si los primeros en subir fueron los
costes (sazlarios) ¢ los precies es tarea tan dificil como tiegar a un acuerdo
sobre si lo primero en existir fue el huevo o la gallina: dependerd del momen-
to que libre o intenvionadamente se elija como comienzo del periodo que se
estudia. En hase a esta diflcultad, subyacente a la mayoria de los trabajos
empiricos, los sstudios de Hamilton—entre otros—sobre la inflacion espafiola
del siglo XVHI han sido atacados por Alchian y Kessel [4). De todas formas,
para los interesados en esta clase de estudios sugiero la lectura del fibro
«Inflation» (5), en ef gue se recogen diversos trabajos de contrastacién em-
pirica,

Por otra lado, este escepticismo sobre el momento que se debe considerar
comienza del periode inflacionista se puede salvar, como las clasicas «regre-
slones hasta el infinito», dando un salto a otro nivel; en nuestro caso, al nivel
histdrico. §i a nivel empirico no es posible iustificar objetivamente la eleccign
de un acontecimienio con preferencia a otre, a nivel histdrico si es posible
dar razén de la eleccién. La licitud de sste procedimiento er la clencla eco-
ndmica es algo que se podeia discutir, pero esa discusidn no serd posibie
concluirla si ne es saliéndonos del mero nivel empitico para servirnos de argu-
mentos filoséficos. La necesidad de este safto en la ciencla econdmica me la

.12} E. H. Carr: The new society, pigs. 40-60, Beacon Press, Boston,
(3) Informe anwal del Banco de Espafia (1971}, pdg. 90.
{4) M. Bronfenbrenner y F. D. Holzman: «Una visién panoramica de la teoria
de la inflacién», en Panoramas eontemporineos de la tearia ecenémica, vol. 1,
pdg. 153, Alianza Universidad.
(%) Inflation, Penguin modern economics Readings, edt. B, J. Bali y P. Doyle.
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sugirié la lectura de Paul M. Sweezy (6], y me desaparecié toda duda sobre
la licitud del mismo con la lectura de! siguiente pérrafe del profesor L. A. Hejo.
Dice asf:

«El ambito de la practica del economista se desarroila, por iante,
a des niveies: en el primero, en el qus se trata de establecer hipste-
sis vy teorias explicativas de regularidades ohservadas en coniextos
genéricamente determinados, el economista debe esforzarse por apli-
car sisteméticamente el método empirico, cualesquiera que sean las
dificuliades existentes; en el segundo, referente al estudio de reali-
dades socioeconomicas histéricas, el economista se mueve en un
campo donde ha de practicarse la discusion racional y ha de respe-
tarse la realidad, pero donde no cabe aspirar a la eliminacién de los
slementos valorativos, y toda interpretacién estd Inspirada en una
filosofia social» (7). :

Hechas estas dos observaciones, una aclaraciGn en cuanto al orden Que
seguiré en la exposicién, En ia primera parte del estudic me ocuparé del pen-
samiento econdmico que dio origen a la actual actitud complaciente para con
la inflacion. Tomaré como momento inicial histéricamente significativo la Gran
Depresion v la aparicién, en 1936, de la «Teoria general», de Keynes (8}, En
la segunda parte inteniaré una aplicacion préctica de lo dicho en la primera
parte al caso espafiol. Para esta segunda parte me serviré del «Informe del
Hanco de Espafa para 197i» y, de acuerdo con este «Informe=, tomaré como
momento Inicial, histéricamente significativo, 1a congelacién de precios y rentas
puesta en marcha en noviembre de 1867. Quiza fuera posible alelarse hasta &
Plar de Estabilizacion de 1958 (9). .

PRIMERA PARTE: Significado histérico y socfal de la inHacién.

E| tratamiento de la inflacién experimentd un cambio soclal e histdrica:
mente significativo a partir de la segunda guerra mundial o0, si se quiere, a
partir de la «Teoria generals, de Keynes.

Para los economistes neocldsices, anteriores a ese momento, la infiacion
se identificaba con lo que hoy Hamariamos hiperinflagién: es decir, con ia
pérdida total de confianze en el dinero, come resultado det alza astrondmica
er el nivel de los precios. Por supuesto, se conocian y admitian posibles
fluctuaciones en los precios, pero, por responder a fluctuaciones previas en
la actividad comercial ante perspectivas més 0 menos promeigdoras, no preoci-
pehan de igual forma que la inflacién. Los ajustes normales y automaticos del
sistema suavizarian esas fluctuaciones, sin gue ello supusiera mayor problema.

La inflacién, por el contrario, no tenfa nada que ver con esas perturba-
ciones: se consideraba como una enfermedad destructora, cuyo origen habia
que buscarlo en la falta de control monetario y cuyos resultados minaban
terviblemente la salud econdmica del pafs. La inflacidén habia venido & sus-
6) Paul M. Sweezy: «E| primer cuarto de siglo», en Teotia general de Key-
nes: Informe de tres décadas, editado por R. Lekachman, F. C, P., 1867, pag. 324.

{7} L. A. Roja: «El método empirico v el conaocimiento econémicox, &n Ensa-
yos de Filosofia de la Ciencia; en torno & la obra de sir Karl R. Popper, Edt. Tec-
nos, Madrid, 1970, pag. 107.

{8] Inflation, ©. c.. pégs. T-17.

(9] Cfr. «L'Espagne a 'heure du développement», Fresses universitaires de
France, en Bevue Tiers-Monde, tome VI ndm, 32.
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tituir, por sus efectos negativos, o las antiguas catdstrofes naturales que, como
la peste, preocuparon a ia sociedad medieval.

En contraste con los neocldsicos, los aconomisias posteriores a la segunda
guerra mundial—aungue no en su totalidad—son testigos en las naciones
industrializadas de Occidente de una elevacidn ininterrumpida de precios, con
la que no séio conviven, sino que incluso simpatizan. La salud econémica del
sistema, en lugar de verse amenazada por la infilacidén, se siente estimulada:
ia peste destructora de la inflacién neoclésica se ha convertido asi en droga
estimulante. ;Oué sucedi§ para gue los economistas cambiaran de actitud? En
ta realidad, fa Gran Depresién (10); en el pensamienio tedrice, la «Teoria
generals,

Prescindiendo del estudio de la realidad histérica que nacld de fa Gran
Depresidn, paso & estudiar el giro gue en el mundo de la teoria econdémica
supuso ia «Teorfa generals.

;Cudl fue fa innovacién clave de la «Teoria general»? ;Cual fue 1z intui-
cién genial de Keynes? Darse cuenta de gque los postulades de la teoria
neocidsica no eran los de la sociedad econdmica en ia que entonces se vivia,
Ello explicaba, segdn 61, que las ensefianzas de los neocldsicos fueran falsas
y desastrosas cuando se intentaban levar a la practica (11}. Como afirma
L. A. Rojo (12}, el interés primordial de Keynes «no se centraba en dilucidar
cudl de las dos teorias—Ia neocldsica o !a suya—revestia un mayor grado de
generalidad a un nivel légico (13), sino en decidir cual de ellas ofrecia una
interpretacion vélida de la realidad a la que pretendia referirses. Al contras-
tarlos con la realidad histérica, era evidente que los postulados de la «Taoria
general» ofrecfan una Interpretacién de la sociedad méas adecuada que la ofre-
cida por los supuestos neocldsicos.

;Cudles eran los supuestos irreales de la teoria nsocidsica gque Keynes
rgchazé? Los estudios posteriores a 1936 han permitido explicitar esos supues-
tos. Para el problema que estoy estudiando son de excepcional importancia
ios siguientes:

1. Keynes presenté an la «Teoria general» el modelo de una economia
caracterizada por fa incompleta informacién de sus agentes, en especial an el
mercado de trabajo. Esto representaba, ciertamente. una importante ruptura
con el pensamiento nsocldsico, cuyos supuestos de informacién perfecta v sin
costes conducian a ajustes rapides de precios, capaces de mantener los mer
cados en equilibrio {14),

2. Gomo la depuracién del andlisis a lo large de sais lustros ha puesto
de relieve, «e! supuesto de la inflexibilidad a la baja de los salarios monetarios
es el rasgo individuaiizador dltime del medslo keynesiano frente al modelo
neocldsico» [15).

{10} Cfr. 1. K. Gaibraith: El crac del 29, Ed. Seix Barral, Barcelona.

{11) J. M. Keynes: Teoria general, F. C. E., México, 1970, pag. 15.

£12) L. A, Rojo: Keynes y el pensamiento macroeconémico sctual, Edt. Tec-
ros, Madrid, 1965, pag. 19,

(13} Esta observacion nos puede hacer ver fa inoperatividad de toda doctri-
na que, refiriéndose a Ia conducta socic-econdmica, se limite ¢ propener pringi-
pios abstractos qgue no descienden del reino de la l6gica formal.

{14} L. A Rojo: «El nueve monetarismar, en El nuevo monetarismo, edt. por
el Instituto de Estudios Fiscales, pag. 13.
~ 115} L. A. Rojo: Keynes y el pensamiento macroecondmice actual, o. c., pa-
gina 19,
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3. Un regonocimiento explicito por parte de Keynes v en oposicién a los
neociasicos, de que el nivel general de los salarios reales no esta directamente
determinado por el carbcter de los convenios sobre salarfos [16).

4. Finaimente y—si estoy en lo cierto—de un significado trascendental para
la tesis que defiendo, el cambio aparente de actitud que encierra el parrafo
con que empieza el capitulo 2 de [a «Teoria generals. «La mayor parte—dice—
de los tratados sobre la teoria del valor y de la produccién se refieren, en
primer término, a la distribucion de un volumen dade de recursos empleados
an diferentes usos, y & las condiciones que, supuesta la ocupacién de esta
cantidad de recursos, determinen su remuneracidn relativa v el relativo valor
de sus productos...; pero rara vez se ha examinado detenidamente en ia teoria
pura la explicacion de lo que determina la ocupacién real de los recursos dis-
ponibless {17},

Cambio aparents

¢Por gué he dicho que el cambio de actitud gque propone este pérrafo es
aparente y no real? Dado que de agui arranca mi argumentacion, intentaré
explicarlo con fa mayor claridad que me sea posible.

Keynes contragone explicitamente el problema de la distribucion al proble-
ma de la produceién, dando prioridad a! segundo. Esto, que en un examen super-
ficial puede parecer trivial, implica unas actitudes y consecuencias scciales
sumamente cuestionables desde el punto de vista humano: jas actitudes y
consecuencias que posibilitan y se derivan de [a conducta fraudutenta. Al con
traponer produccién a distribucién, Keynes contrapone dos tipos de realidades
sociales vy no simplemente dos formas de abordar un Gnice problema. ;Cudies
sonr esas realidades sociales?

Por un lado, la sociedad imaginada por los neocldsicos v que la «Teoria
general» rechaza por irreal. En ella se supone que existe un volumen dado de
recursos disponibles v que todo ese volumen se emples en la produccién. Todo
el que desee trabajar puede hacerlo. Esto supuesto, el problema que preccupa
a esta socledad y que intentaré resolver no seréd cudmtos recursos dispenibles
emplear, sino en gué emplearlos. Es, pues, un problema cualitative v no cuan-
titative. Dando un paso mds, y una vez resuelto este primer nivel de! problema
econtmico. serd posible resolver el segundo: en qué proporcién se habra de
distribuir lo producido entre toedos los recursos empleados (o disponibles:
amhos coingiden). Tampoco esta distribucidén plantea un problema cuantitative,
sino cualitative: la cantidad a distribuir es todo lo producido, lo dificil sers el
especificar las proporcienes de esa distribucion, el cualificarla sefalando Ia
parte que corresponderd a cada grupo social.

Este es el planteamiente y sociedad rechazados por Keynes, Veamos ahara
su propussta. La sociedad estudiada y expresamente admitida por Keynes comeo
mas reafista supone—igual que en la neoclasica—Ila existencia de un volumen
dado de recursos productivos disponibles, pero, y agui estd la gran diferencia,
niega que todos esos recursos disponibles se empleen realmente en Ia pro-
duccién. Esto supuesto, ¢l problema a resolver serd no en qué emplearios, sino
cudntos emplear. Es, pues, un problems cuantitativo v no cualitative. Pero
iacase no existe oculto en el planteamiento keynesiano un problema cualita
tivo semejante al neocldsico? Evidentemente que si: lo gque sucede es que

{16] I M. Keynes: Teoria general, 0. ¢., pag. 23.

{17} 1 M. Keynes: Teoria general, 0. c., pdg. 16,
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ese problema no se resuelve a nivel macroeconémico nacional, sinc a nive!l
de clase social. Es un grupo social al que se apropia—y Keynes se lo reconoce-—
ol derecho a decidir y determinar en qué proporcién se ha de distribuir la
posible produccién futura v, por tante, en qué se ha de emplear el volumen de
recurses productivos que del total disponible en la nacién estdn dispuesios
a contratar. En otras palabras, si el problema neoclasico era como distribuir
una producelon dada, el de Keynes es eémo producir ¢on una distribucién dada.

Cuando Keynes afirma que su problema consiste en explicar «lo que detey-
mina la ocupacién real de los recursos disponibless, lo que pretende explicar
son las fuerzas que determinan la Gnica distribucion o participacidn en la
renta que permitivd esa ocupacion real, E! problema que subyace, pues, en
ia «Teoria gsneraln es, como en los neocldsicos, un problema de distribucion,
un problema cualitative. Ahora blen: si en los neocldsicos el criterio valido
para asighar los recursos disponibles a los diversos usos posibles era la
concurrencia de todos esos factores o recursos al mercade, en la «Teoria ge-
nerals el criterio gue se admite es el previamente fijado por uno de los
grupas sociales que concurren a ese mercado. Es evidente que, en fa medida
en que esta preferencla por los criterios y aspiraciones de un grupo social
supone una discriminacién en contra de los demds grupos sociales, el criterio
keynesiano, en vigor ada en Occidente, ha de considerarse injusto.

A esa misma conclusidn se llega por el camino opueste. ;Qué factores
determinan gue la ocupacién real de los recursos disponibles sea insuficiente?
Cuando de 15 millones de hombres deseosos de trabajar y héblles para elio
solo estdn empleados 14 6 14,5 miliones, jqué fuerzas existen en el sistema
econdémico que expliquen esta situacién? Después de lo dicho en el pérrafe
anterior. la respuesta es evidente. Si se reconoce explicitamente que la
ocupacion real de los demds estd determinada por factores externos a etlos,
gs légico concluir que, cuando exista, la desocupacion real de una economia
se debers también a esos mismos factores externos. Reconccer explicttamente
que la ocupacion real de los recursos (trabajadores) estd determinada por vy
a nivel de un grupo social distinto al trabajador equivale a un reconocimiento
explicito del derecho de ese grupo social a fjar las condiciones en que ha
de funcionar la sconomia nacional. :

Ahora bien; cuando un grupo social se niega a ocupar el volumen total de
los recursos disponibles, yno serd porgue el beneficio que espera obtener
de esa posible ocupacién le parece insuficiente? Y si se niega a ocupar los
racursos disponibles por falta de estinmie suficiente, ¢no estd plantsando con
silo un probiema de participacian? ;No serd que la participacidon que preve
le corresponderd en la produccién que se siga de esa ocupacion posible no
«estimula» suficientemente sus apetencias? Cuando un grupo social se niega
a emplear parte de los recursos disponibles en la nagién, jho estard recla-
mando una «ventzja comparativa» en la distribucion de la futura produccion?

Creo haber expussio con suficiente claridad gue la oposicion entre pro-
duccién vy distribucién, lejos de ser neutral y puramente académica, supone la
admision implicita de supuestos sociales gue no es posible ignorar; mas adn,
que, en la medida en que esos supuestos equivalen a la desigualdad social
privilegiada entre los miembros de la sociedad, su admisidn como determinantes
de la politica econdmice justifica nuestro juicio contrario a esa politica: una
politica econémica basada en ef privilegio social es injusta y, en mi o opinidn,
condenable.

Si, ademds, esa situacién gue hoy existe en naciones como la espafiola, se
trata de mantener con la ayuda de argumentos engaiiosos, el sistema que con
ellc se establece, ademés de injusto, serd fraudulento. ;Cémo se da el paso
de la injusticia al fraude en el actual sistema econdmico?
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En la actualidad, cuando se admite como dogma de fe el orden social esta-
blecido por los supuestos sociaies (18) explicitados por la «Teoria generals,
no es el volumen de produccién o que preoscupa a los economistas ni a los
Gobiernos, sino el mantenimiento de una posicién privilegiada e injusta en
el reparto de ssa produccién. No es que primero se ha de producir lo que
luege se pueda repartir, 83 que no serd posible producir lo que se necesita si
no se acepta v respeta la posicion privilegiada de algunos en la distribucion
de esa renta posible.

De la injusticia al fraude

Supongamos gque en un momento determinado A, la nacidn dispone de un
volumen de produccidn o renta nacional igual & X. Supongamos tamhidn que,
en ese momento A, la renta X estd distribuida de forma que los factores
productivos trabajo v capital participan en las proporciones a y b, respactiva
mente, En opinién de Keynes, con anterioridad a 1936 el problema sociceto-
ndmico que preocupaba era el comeo determinar las proporciones a v b en las
que debian ser remumerados los factores que habian intervenido en la pro-
duccién de X, dando por supuesto que el volumen de factores empleados en
esa produccidn habfa sido igual al existente. A partir de 1938, v dade que aln
se siguen aceptando los supuestos sociales de la «Teoria generals, fo que
preocupa no es en qué proporcién distribuir la produceién X. La pregunia
actual es esta otra: ;06mo serd posible que, dada una distribucidn de! pro-
ducte X en propercién a y b, se llegue en el moments B & producir et volumen
de remta Y que es necesario para que todos los factores productivos dispo-
nibles estén realmente ocupados? ;C6émo serd posible que, dadas las exigen-
cias de los diversos grupos productives, a veces tsn opuesias, se flague a un
acuerdo y se realice la produccién? Més radicalmente, jeomo lograr que grupos
socialmente discriminades consigan ponerse de acusrdo?

La respuesta que se diera en 1936 no podia ser la de A. Smith: nadie que
ne fuera demasiado ingenuo podia admitir en pieno siglo XX el recurso de
una «mano Invisible» capaz de coordinar los intereses econdmicos de clases
sociales opuestas y, en esencia, de! trabaic v el capital. ;Cudl fue la solu-
¢ion gue, sistematizada por Keynes, se ha venido admitiendo hasta el momento
presente? EF engafie de la inflacién; conceder con ia mano derecha o que des-
puds se cuitard con la izquierda; en definitiva, &l fraude.

Los campos econdmicos afectados por este sengafior son numerosos, pero,
de forms especial, la teorfa monetaria y la teoria de los salatios. En otra
ocasion espero poder ocuparme de! dinero, de la teorfa monetaria clasica
y su relacién con la keynesiana, asi como de! problema del neo.cuantitativis-
mo; hoy me limitaré &} problema salarial.

De la injusticia al fraude en ia teoriz de los salarios

A partir de 1936 y hasta el momento presente, no parecia posible cons-
truir un modelo econdmico realista que no reconociera explicitamente como

(18} Obsérvese que me estoy refiriendo a los supuestos sociales y no a
las ecuaciones econométricas propuestas por Keynes. El modelo econométrico
keynesiano ha sido «refutado» en numerosos puntos: lo que no parece haber
sido criticado per muchos son los supuestos socio-econémicos que subyacian
al modelo y contindan existiendo en la actualidad.
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uno de sus supuestos béslcos la oposicién {y discriminacion} que de hecho
exigte en Ia sociedad entre los intereses del capital v del trabajo.

Ante esa oposicién y discriminacién realmente existente, la teoria necclasica
confiaba en el «llbre» ‘somelimiento de los diversos grupos sociales a las
«layes naturales» de la economia. El grupo que libremente rechazase esas
ieyes sufriria las consecuencia de su rebeldia. Que la aceptacldén o rechazo
de las leyes era «libre» fue un supuesio neoclésico del gue no se dudé: en
el munde sistematizada por los neocldsicos, el supuesio de informacion per-
fecta vy sin costes permitia—como sabemos—ajustes vdpidos y libres, capaces
de mantener los mercados en equilibrio y hacer funcionar el «orden naturals.
;Oué sucede en el mundo posterior a la segunda guerra mundiai?

Ante los intereses opuestos de los diversos grupos sociales, ni la socledad
ni Keynes podian confiar en el libre sometimiento de los grupes a unas <leyes
naturaies»: pero, ademas, no lo necesitaban. Keynes fue consciente de lo di-
ficil que era, va en el siglo XX, que la clase obrera aceptase unas reglas de
juege que, indefectiblemente, les concedian la psor parte; pero Keynes fue
consciente también de gue, en realidad, la clase trabajadora no disponia de
esa informacién perfecta y sin costes que, segin los neocldsicos, era nece-
saria para poder responder con rapidez y eficacia a los atagues de los demés
grupos. Conociende esta sifuacién de la clase trabajadora, Keynes se dispuso
a utilizarla, v si con las cartas boca arriba no es posible someter a la clase
trabajadora, se intentard someterla trucando la baraja. ;Acaso no es esle el
programa que, explicitamente, se propone? Leamos el parrafo siguients;

«Supongamos, por el momento, que los obreros no esian dispues-
tos a trabajar por un salario nominal menor vy gue una reduccion del
nivel existente de salarios nominales conduciria, medianie huelgas o
por cualquier otro medio, a que parte de la mano de obra realmente
acupada se retirara del mercado. ;Se deduce de esto que el nivel
presente de salarios reales mide con precision la desutilidad marginal
del trabajo? No necesariamente; porgue aungue una reduccion en el
nivel existente de salarios nominales ocasionara retivo de trabajo,
no se desprende de ello que una baja en el valor del salario nominal,
medido en articelos para asalariados, produciria el mismo resultado
si fuera debida a un alza en el precio de las mercancias respectivas,
En otras palabras, puede suceder que, dentro de ciertos limites, lo
gue los obreros reclaman sea un minimo de salaric nominal y no de
salario real» {19].

Todo el capitulo i de la «Teoria general» desarrolla esta misma idea, yue
podria resumirse asi: «Ef postulado de gue el salario real tiende a igualarse
con la desutilidad marginal del trabajo supone claramente que los obrercs estdn
en posicion de fijar por si mismos su salario real...» (20), pero ;desde cuédndo
es realista suponer gue los obreros gozan de ese poder?

Mo creo pueda decirse con mayor claridad. Supuesto que los obreros no
tignen la posibilidad, el poder o la <oportunidad» de fijar lo que realmente han
de recibir por su trabajo, démosles lo que nosotros determinemos..., mientras
nos lo permitan. Y ;cémo lo permitirdn? No concediéndoles nunca el poder
de que carecen; el poder de negociar lo gue realmenie quieren. Pero jy si re
claman el poder negociar libremente el valor veal de su trabaio? Engafémosles,
prometiendo lo gue no se cumplird; concedamos salarios nominales altes. que

(193 J. M. Keynes: Teoria geneval, pag. 19
{20] J. M. Keynes: Teoria general, pags. 21-22.
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no por eilo dispondran de mayor poder de compra; lo que les concedamos al
elevar sus salarios nominales, io recobraremos al elevar los precios, El supuesto
realista de ia informacién incompleta de los factores productives, en especial
del trabajo, ocupa asi un lugar clave en la pelitica econdmica que, tomando
por consgjero a Keynes, ha estado en vigor durante los dltimos cuarenta afios.
En un mundo en el que todos reaccionan & un Hpo particular de valores «reales»,
se admite y utiliza a favor de los intereses de un grupo una excepcidn impor-
tante: los trabajadores {21). Para ellos no es posible reaccionar a los valores
reales, sino a ios monetarios. A medida que las naciones se preocupaban més
por la politica de realizaciones materiales, esa misma preccupacion obligaba
a maniener a ia clase trabajadora engafiada con ia ilusién monetaria de los
salarios. ;No serd el desarrollismo el nuevo «opio del pueblo»? Bi la ilusién
monetaria remite a un alza de precios, ;no serd lz inflacién la droga que pro-
duce esa ilusion?

La inflacién v los convenios colectives

Quizé alguno piense que esa falta de informacion que caracteriza al traba-
jador pudo ser un supuesto realista en tiempo de Keynes, pero noe en el
momento actual. A los que asi piensan convendria recordaries que, si bien
el conocer puede ser un paso previo al poder, no por ello se identifican. Supo-
ner gue una vez en posesién de la informacion necesariz el trabajador estd
en situacion de reclamar sus derechos a una remuneracién real justa, equivaie
a no conocer céomo funcionan los hombres en sociedad.

Para Keynes, ésta era la objecién mas importanie contra la teorfa neoclé
sica. No es realista admitir «que el nivel general de los salatios reales esté
directamente determinade por el cardcter de los convenios sobre salarioss {22).
El suponer lo contrario equivale a admitir un <hipdtesis ilicitas: que los ocbre-
r0s en su conjunio disponren de un medio (no ya de conocimientos) que les
permita hacer coincidir el equivalente del nivel general de los salarios nomi-
nales en articulos para asalariados (salarics reales) con la desutilidad mar-
ginal del volumen de ocupacién existente (23}. Y si ios obreros no disponen
de un medic que les permita reclamar una coniraprestacién realmente lgual
a su apertacion al proceso productivo, jpor gué habremos de darsela? ;No
serd mas «realista» servirnes de esa Incapacidad del mundo laboral como su-
puesto sobre el que se apoye la reactivacion de una politica de realidades?

Este fue el realismo descubierto y admitido conscientemente por Keynes
y de & se han servido las autoridades econtmicas de los Gltimos cuaremia
afios, ¢l realisme de una sociedad en la gue; por suponer intocable un orden
y organizacidn dado, un equipo y una técnica, «ios salarios reales y el volumen
de produccién—y por tanto, de empleo—estén relacionados en una sola forma,
de tal manera gue, en términos generales, un aumento de la ocupacién sélo
puede ccurrir acompafiada de un descenso en la tasa de salarios reales» (24).
Si se admite un orden social como el que estos supuesitos reflejan, el proble-
ma econdémico que ha venido preccupande desde la segunda guerra mundial
encuentra una factl solucién. ;Se desea mantener el empleo? Hedizcanse los
salarios reales, Ahora bien; dado gue esto es imposible a través de una

{21 J. A, Schumpeter: History of economic analysis, Oxford University
Press, London, 1867, pag. 1175.
{22} 4. M. Keynes: Teoria general, pig. 21.
{23) 4. M. Keynes, Teoria general, pig. 23,
£24] . M. Keynes: Teoria general, pag. 27.
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reduccion de los salarios monetarios, el dnico camino abierto al pleno empleo,
a la reactivacidén vy, en definitiva, al desarrollo, es el de los precios: reduzca-
mos los salarios reales mediante una elevacién en el nivel general de precios,
«ningtn sindicato pensard en declarar upa huglga cada vez que aumente el
costo de la vida» (25); mucho menos si, ademds, no existen sindicatos.

Estas breves reflexiones me parecen suficientemente explicitas para ilumi-
nar la problematica que condiciona las negociaciones de los convenios colec
tivos. Prescindo aqui de tratar este tema y me limito a recordar las criticas de
gue fueron objeto los planes de Keynes por parte del grupo laborista brita-
nico, por considerarlos «argumento sutit para reducir los salarios realess {25},

Conciusidn

Es el momente de volver al comienzo de la argumentacion. Empecé sefialando
cémo el tratamiento de la inflacién habia sufrido un cambio radical a partir
de la segunda guerra mundial. Expuse también cémo ese cambio se debid a
Ja realidad dramética de fa Gran Depresién v a la nueva sistematizacion tedrica
de la «Teoria general». Me referi después al cambio de actitud que ante los
problemas econémicos supuso esa nueva sistematizacion plasmada en la «Teoria
general». Este cambio se reducia a una nueva finalidad claramente inspiradora
de toda {a politica econdmica posterior. Como base de esa politica, se necesi-
taba que los supuestos de la nueva teoria econémica fueran una interpretacion
vélida, realista, de! mundo al que la teoria pretendia aplicarse. Supuestos rea-
listas del modele interpretativo de la sociedad posterior a la segunda guerra
mundial son:

1. Inflexibilidad a la baja de los salarios monsetarios.

2. Una nueva concepcién det dinero, que no sélo es medio da pago
y unidad de cuenta, sino, tambigén, active financiero,

3. Una economia caracterizada por ia Incompleta informacién de
sus agentes, en especial en el mercado de trabajo.

4. Un reconocimiento explicitc de que el nivel general de sala-
rios reales no estd directamente determinade por los convenios co-
lectivos sobre salarios.

5, Y tedo ello, en la perspectiva engafiosa que se oculta en el
parrafo inicial del capitulo Il de la «Teoria generals.

Después de este recorrido son posibles dos posturas: O se adopta una acti-
tud empirica de sometimiento a los hechos, diciendo que se trata de problemas
ssirictamente técnicos, o se reconoce que esos hechos y supuestos analizados,
precisamente por ser reales, deben ser interpretados, criticados vy reformades
desde la visién que ofrece una perspectiva histérica. Podrd ésta ser conforme
© no con huestros criterios de lo que es juste e injusto, moral o inmoral, pero
de lo que no puede durarse es de que, dada la repercusion social que tales su-
puestos tienen, su estudio ha de trascender los meros resultados cuantitativos
que nos proporcionen los necesarios estudios emplricos,

(25} J. M. Keynes: Teoria general, pag. 25.
{26) Dudley Dillard: La teoria econbmica de J. M, Keynes, Ed. Aguilar, Ma-
drid, 1965, pag. 329,
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Ante esta disyuntiva de admisién o de critica de unos supuesios realistas,
la decision de Keynes fue clara: vio unos hechos vy, lejos de criticarios con
sentido v perspectivas historicas, ios asumié como supuesios bésicos de su
modeio econdmico capitalista. Esta decisién le ha wvalido el juicio duro de
P, M. Sweezy, para quien «Keynes no s6lo no hizo nada pava superar ef cardc-
ter profundamente antihistérico de la teoria econdmica que habia rebidido...,
sino que, fiel a la mas amplia tradicién filoséfica y soclal en que se habia
educado, mantuvo la principal premisa implicita de esa tradicién: gue el capi-
talismo es la nica forma posible de sociedad civilizada» (23].

La consecuencia de esta actltud no puede ser més conservadosa: «los
problemas de la indigencia, la pobreza v la iucha econdmica entre las clases
y las naciones ne son més que una confusion tremenda, una confusién transi-
toria e innecesaria» (28}.

Asi escribia Keynes en 1831 v asi parecen pensar hoy muchos cristianos
cuando al referirse a esos mismos problemas de la indigencia, la pobreza y
las. relaciones sociales se desentienden de elos, relegandolos al douminio de
fos téenicos, No son conscienies de que con su actifud estan traicionando sus
mismas principios cristianes. Para ios gue as! piensan me aireve a lanzar el
siguiente programa (29):

Para el cristiano es urgente la necesidad de impulsar el cenocimiento posi-
tivo de la realidad histdrica en gque vive, un conockmiento del gue, por lo
general, se ha considerado dispensado durante mas de cuatro siglos. Quiza
pensase que, para &l conocedor de la Verdad, era secundario y hasta innece-
sario ‘el conocimiento de otras verdades. Hoy no es posible vivir en esta
actitud, el cristiano necesita comprender a fondo las interpretaciones que se
ofrecen de la realidad cristiana concreia, los hechos empiricos por él vividos
y las relaciones empiricas que entre ellos existen. La exposicién del cristia-
nisme [(Teclogia) no puede agotarse en una mera exposicidn sistemditica de
principios abstractos. Eb tedlogo, como fodo cristiano, si quiers gue su fe sea
una fe vivida, ha de enfrentarse con los acuciantes problemas de la realidad
social; en la medida en que la Teologia ha de ser exposicion de su fe, de una
fe real, historica v concrets, como real, histérica y concreta fue la persona
de Cristo, no puede renunciar a establecer hipdtesis y teorfas explicativas de
esa realidad. Sélo a través de esas hipotesis y teorias lograréa que sus prip-
cipios abstractos y ahistéricos se encarnen, tomando cuerpo en la realidad
histérics. Renunciar a este paso encarnatorio de la teologia cristiana supone
mutilar el cristianismo en uno de sus misterios esenciales: la Encarnacidn. El
tedioge cristiano no puede sentirse dispensado de esta tarea si no quisre
que su interpretacion de Dios y del hombre cristiane sean irreales; en defini-
tiva, si no quiere ser utdpico.

Si el tedlogo aspira a un auténtico conocimiento del hombre en su vida
cristiana histérica, ha de adentrarse en ei terreno conflictive de la interpreta-
cién empirica de la realidad, donde e! cristianismo solo adguiere significado,
como Criste, en una interrelacion con las demds interpretaciones, sean éstas
de Herodes, de Pilatos o de los mismos sacerdotes. Pretender la préctica de

{271 Paul M. Sweezy, 0. ¢., pég. 322.

{28) J. M. Keynes: Essays of Persuasion, pag. VI, citade por Paul Sweezy
en la obra citada, pag. 312.

{29) la necesidad de realizar este programa se me planted mucho antes de
empezar los estudios de Ciencias Econdmicas. La posibilidad de su reslizacién
me aparecié con bastante claridad al leer ta ponencia de L. A. Rojo en el Simpo-
slo de Burgos en torno a la obra de sir K. R. Popper. La ponencia del profesor
Rojo «Métedo empirieo vy conocimiento cientifico» aparece en la obra ya citada,
Ensayos de Filosofia de la Ciencia, Ed. Tecnos, Madrid, 1870.
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un estricte dogmatismo abstracto ante la realided cristiana histérica eguivale,
simplemente, a renunciar a comprender vy, lo que para el cristiano seria atn
peor, implicaria una posicidn ideoldgica larvada: el conservadurismo del que,
una vez puesta la mano en el arade, vuelve la vista atrés renunciando a un
verdadero cambic, & una verdadera metanoia.

SEGUNDA PARTE: El caso espaiiol

Coma ya indiqué al comienzo de este estudio, para esta segunda parte me
serviré, casi exclusivamente, del «informe del Banco de Espafa para 1971,
e acuerdo con este «Informe=, fomaré como momento inicial, histdricamenis
significativo, la congelacién de precios y rentas de noviembre de 1967. Las pa-
ginas a las que haré referencia serén de la 84 a la 96:

«La inieraccién precios-salarios en 1971 fue uno de los rasgos més sobre-
salientes del afo y acaso &l més caracteristico de la evolucion econdmica del
pais en estos uitimos tiempos. Descubrir los mecanismos de tal interaccidn
y describir su funcionamiento es tal vez la tarea mas dificil con que se en-
frenta el analisis a la hora de describir el conjunto de hechos que caracteri-
zaron la marcha de la coyuntura en el pasado afic. ¥ ello es asi porque la
simple evolucidon de precios y salarlos, cuande ambos suben a los ritmos que
registraron en fos (Mimos meses, dice bastante poco sobre el sentido de la
causacion del proceso, que solamente se puede aspirar a descubrbir cuando
se adquiere una perspectivae suficientemente amplia de los fendmenos adscritos
y se valora objetivamente toda informacidén de que se disponga al margen de
las cifras escuetas que muestran las estadisticas» (30}.

Esa «perspectiva ampliar» y la valoracién objeliva de «toda informacién de
gue se disponga al margen de las cifras escuetas gue muestran las estadisti-
cas», hacian necesaria la primera parte del trabajo. Espero que lo alli expuesto
nos ayude a comprender mejor lo gue en esta segunda parte diré.

Segin el «informe del Banco de Espafa», «el indice del coste de la vida
crecid, en promedio, en 1971, en un 83 por 100; pero el mes de diciembre
registra un aumento del 9,7 por 100 sobre el mismo mes del afo anterior,
lo que implica una aceleracion en el ritmeo de crecimiento durante el transcurso
de 1971, especialmente sl se tene en cuenta gue las tasas de crecimiento de
los fltimos meses del afio estén calculadas scbre una base mucho més alta,
como consecuencia del ya notable incremento experimentade por el cnste de
la vida en el segundo semestre de 1970» (31].

Ante esta subida brutal de precies, la primera consideracidon que el mismo
«Informe» hace es de justicia social: «en la evolucién del indice fue funda-
mental el comportamients de ios precios de los productos alimenticios, lo que,
dada la rigidez de su demanda, supone un mas elevado coste social de la
inflacién» (323.

Perp esta observacidn, por Imporiante gue sea, no es la méas significativa;
«por satisfactoria que pudiera encontrarse la explicacion del alza de los pre-
cios en el compenente alimenticio del coste de vida vy la desaceleracién de la
tasa de crecimiento del ndice de los componentes no alimenticios, la inflacién
que sufrio la economis en 1971 tuvo causas mas generales y complejas que

£30) Informe del Banco de Espafia (1971}, pdg. 84.
£31) informe del Banco de Espaiia, pag. 84.
(32) ibidem, pag. 84.

a0



LA INFLACION, EL-GRAN FRAUDE

las detectables en =l sector agricola vy alimentici6.: La agricultura no ha sido
el tnico sector generador de tensiones de precios en el periode. La media dsl
indice de! coste de la vida no alimenticic crecid un 8,7 por 100 sobre la media
de 1970, v el indice de precios. al por mayor aumentd, en promedio, en un
8,6 por 100, frente a crecimientos de un 1,6 en 1870, v de un 2,5 por 100, en 1969,
siendo el alza entre los meses de diciembre de 197+ 'y de 1070 de un
7 por 100» {33)].

St la agricuftura no fue el Unico sector generador de aizas de precios, (,c;ut::
otras causas existieron?

Retrocedamos en el tiempo hasta noviembre de 1887, «porgue, si bien la
compleja evolucién e interacciton de precios v rentas hace arbitraria fa- eleccion
de un momente del tiempo como punto de partida, la politica de congelacion
entonces acordada ha condiclonado de modo importante los desarrollos pos-
terioress» {34).

El cuadro mim. 1 compara en sus columnas 3 v 4 el aumente de los sala-
rios reales por hora-en la industria con el aumento en la produciividad también
por hora en ta industria. Aungue e! primero de los indicadores recoge, siguiendo

Cuadro n.® {. -SALARIOS, PRECIOS, PRODUCTIVIDAD
(Tomado del'informe del Banco de Bspafia para 1971, Cuadro 11-16}

tasas de incremento trimestral sobre igual periodo del sfio anterior

’ ari Produetivid
Ako Trimesire Sa}azl‘ias Precios S‘ala.uos r%;;nﬁg;;a ad
monetarios regles trabajada
. .. . - N

1968 1.¢ 10,5 L 4,1 6,2
2.8 9,9 6,0 3,7 6,2
3.0 8,2 4.3 3,7 6.6
4° 7.6 2,6 4.9 12,6

1969 {.® 8,2 2,2 5,9 14,1

' 2.0 13,6 1.4 21 14,3
3.° 14,2 2,5 11,4 15,2
4.2 12,6 3,5 8,8 12,4

1970 1. 12,6 4,4 7,8 2.8
2.5 12,8 (4,0 8,4 6,1
3.° 16,0 6,9 8,5 6,2
4. 15,2 7.5 7,2 0,6

1971 1.2 15,6 77 7,3 2,9
2.0 16,3 2.5 6,2 1,0
3.0 1.7 7,2 4,2 6,5
4.° 11,2 8,7 3,2 8,3

Indice de!l cosie de la vxda )
b, Salarios monetarios deflactados con el indice del coste de la vida.

=i

(33) ibidem, pég. 88.
{34) Ibidem, pag. 99.
(35) Tomado del mismo informe, pdg. 91,
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la encuesta de salarios del I N.E., la evolucidn de los mismos en los sectores
de la construccién y de servicios—exeluidos Transportes y Administracién PG-
blica—, y @l segundo no los recoge, creemos que la comparacién, a falia de
mejores datos, s, en esencia, valida y muestra gran utiidad a la hora de
descubrir el proceso de inflacion que caracterizd la evelucion de la economia
espafioia en 1971 (35). :

Ahos 1968 vy 1969

Tomamoes, pues, como punto de partida, la situacién de la economia espafiola
en diciembre de 1967. A partir de ese momento, ni la congelacién de precios
i la de salarios fue total y absoluta. ;Como se movieron?

Los presios: Durante 1968, y como consecuencia del importante aumento
de precios a o largo de 1967, los precios, gue tedricamente debleron quedar
al nivel de diciembre de dicho afo, crecieron en los primeros trimestres, aun-
gue su tasa de crecimiento [6,1; 6,0; 4,3; 2,6) fue cada vez més baja, a medida
que transcurria 1968; pero jamas llegd a alcanzar la tedrica tasa cero. '

Razén de este descenso paulatino: «la debilidad de la demanda durante la
mayor parte del afio» (36). :

Los salarios: Otro tanto, aungue en menor medida, sucedié con los. salarios
monetarios por hora. Pasaron de un crecimiento del 10,5 por 100, en el primer
trimestre de 1968, a un crecimiento-de sélo el 7.8 por 100, en el Gitimo tri-
mestre, :

De la comparacién de precios y salarios monetarios se deduce: =el salario
real por hora avanzé en un 4 por 100 por términe medio durante dicho afio,
crecimiento situado por debaje del de la productividad/hora en la industria,
que se aceleré con la recuperacion econdmica observada en los Gitimos meses
del afio». ‘

:Qué sucedid en 19697 La gongelacién continué con resultados parecidos,
«aungue con dificultades crecientes a medida que transcurria el afio» (37).

Los precios: «La congelacién fue bastante efectiva, pues sélo al final del
afio se advirtié una aceleracién de los mismos sobre la tasa del 25 por 100
alcanzada en el Gltimo trimestre de 1968.»

Razén de esta mayor eficacia: «La recuperacién de la demanda y la fuerte
expansion de 1969 contribuyeron a aumentar exiraordinariamente la producti-
vidad por hora en la industria {14,1; 14,3; 152; 12.4), que crecié a tasas cer
canas al 14 por 1060 a lo large del mismo.» Este hecho, «jufito con la congsela-
cién oficial de precios, permitieron gque los altos niveles de demanda se aten-
dieran sin grandes tensiones aleistas...» (38).

Salarios: «En cuanto a los salarios monetarios, si bien el tope de crecimien-
to méaximo del 59 por 100 fue respetado en lgs convenios colectivos aprobados
hasta el mes de noviembre de 1989, 1a tensidén de !a demanda en el mercado
de trabajo generé deslizamientos de salarios y elevaciones en las remune-
naciones, gue los empresarios, con una demanda final pujante, estuvieron dis-
puestos a aceptar, no sélo para encontrar nueva mano de ebra, sino para man-
tener la que ya poseian: asi, los salarios monetarios crecleron a tagas situadas

(36} 1bidem, pags. 9192,

{37) 1bidem, pag. 82.
{38) ibidem, pag. 92.
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entre el 11 y el 12 por 100 en el afio, que, deflactadas a términos realss, con-
tinuaron siendo altas—en torne al 9 por 100—» (39).

De la comparacion de precios y salarios deflactados se deduce que las
alzas de éstos «se situaron, de nueve, por debajo de las registradas en el
crecimiento de la productividad por hora trabajada en la industria= (40},

Bienio 1970-197%

Los dos aflos anteriores se habian caracterizado, segin el «Informe», por
una fuerte tensién ooulta, que se habia ido acumulande como consecuencia de
una fuerte demanda reprimida por los centroles establecidos. La pregunta que
debemos -hacernos antes de pasar a analizar la evelucién scondmica de los
dos afios siguientes (1970-71} deberé orientarse a descubbrir las causas pro-
fundas de esas tensiones. Decir senciliamente gue se debieron a la combina-
cién de una fuerte demanda con los controles oficiales es & todas luces insu-
ficiente, sobre todo cuando una afirmacién tan general puede viciar el diagnros-
tico gue demos sabre los problemas de los afios posteriores.

Gomo el mismo «Informe» reconoce, =duranie la fase de expansion iniciada
en ¢l segundo semesire de 1968 y prolongada hasta los primeros meses de 1970,
el retreso que el blogueo de salarios impuso a éstos respecto del crecimiento
registrado en la productividad del trabajo acentué el impetu expansivo de las
empresas, al tlempe que la lenta evolucion de los salarios reales, al frenar
el ritmo de avance del consumo privade (de bienes salariales, propiamente]
en términes reales, introducia un elemento de debilidad en el auge gue acen-
tuaba la dependencia de éste respacto de la cuantia de la inversidns {41},

Si el andlisis anterior es correcto, parece que las «tensiones acumuladass
durante los afios 1968-1969 estuviercn relacionadas, en parte, con «el retraso
que el blogueo de salarios impuso a éstos», y en parte, a la fuerte dependen-
cia que se establecid enire expansion e inversion. Pero entonces ;qué papel
desempefd la clase asalariada en estas tensiones? ;Podian ver silos con
agrado el retraso de sus rentas que suponia el blogueo de salarios? 3Si, como
afirma el «Informe», el impetu expansivo de las empresas ase baso en la lenta
evoiucion de los salarios reales vy en ei retraso que el blogueo de salarios
impuso a éstos, jpuede extrafiarnos que, ante asa situacién, los trabajadores
asplrasert & un aiza salarial que compensase en justicia la desventaja compa-
rativa que los controles de los aitos 1968-69 les habia obligado a aceptar?

Pienso que, cuando el «Informex afirma que «no cabe duda de que upa de
las causas de la inflacion padecida por la economia espafiola en 1970 y 1971
fue la presién que ejercieron los salarios en una economia cuya actividad esta-
ba serlamente afectada en su ritmo de expansién. £42), se clvida de lo que
poco antes nos habia recordado €l mismo: que «la compleja evolucion e inter-
accidn de precios y rentas hace arbitraria ia eleccién de un moments como
punto de partidas, y que el sentido de ta causacion de proceso ssolaments se
puede aspirar a descubbrir cuando se adquiere una perspectiva suficiente-
mente amplia de los fenémenos descritos vy se valora objetivamente toda la
informacién de que se disponga al margen de las cifras escuetas que muestran
las estadisticas».

(38} Ibidem, pag. 92.
{40) Ibidem, pag. 92.
(41) Ihidem, pag. 95,
(42} ihidem, pag. 93.
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8i la sconomia espafiola estaba serlamente afectada al iniciarse el afio 1979,
en su ritmo de expansién, jacaso eran responsables los salaries, cuye blogueo
habia acentuado el impetu expansivo del periodo anterior? ;Acaso no fue su-
ficiente el retraso impuesto a los salarics reales? ;Qué se habia hecho con la
ventaja comparativa que ese bloqueo de salarios detrajo de manos de los
trabajadores? ‘

Pero no es necesaric volverse at perfodo 1968-69; el problema al iniciar-
se 1970 era el mismo gue en 1968, y se soluciond de la misma forma. A pesar
de las «fuertes presioness de los trabajadores, «los salarios reales, que al
comenzar 1971 parecian estar obteniendo alguna ventaja comparativa, se en-
contraron a finales de afio en una posicion relativa respecto del resto de las
rentas andloga a la que existia al final de 1968» (43}, es decir, en una situa-
cién de desventaja, de retraso, de tal manera que «la nueva aceleracion de
los precios alimenticios y su impacto sobre las rentas reeles amenazaron, al
finalizar 1974, con un posible mantenimiento del proceso de. reacciones acumu-
lativas precios-salarios» (44}. ;Quiénes debian ceder ante tales presiones?
;Nuevamente los salarics, que ya habian sido tratados desventajosamente en
los afios 1968-687 En realidad, el proceso que se desencadend ai finalizar af
afio 1969 era el mismo que habia permanecido oculte desde noviembre de 1967
y que, mas radicalmente, es inherente al desequilibrio de fuerzas sobre el gue
se basa el desarrclio de los sistemas capitalistas desde la segunda guerra
mundial v, en concreto y con mayor fuerza, el desarrolio economico espaficl.
Es ese desequilibrio el que, en la medida en que se admite y se mantiene
come supuesto realista del orden econdmico establecido, ofrece base mas que
suficiente para que el juicio negativo que en la primera parte se dio scbre la
inflacidn como droga estimulante del desarrollo se aplique al caso espafiol.

GComprobasién

;Necesitamos mas pruebas? Apliquemos a la situacién econdmica espafiola
el siguiente pérrafo de la «Teoria generals: «Seria interesante—dice Keynes——
ohservar los resultados de una Investigacién estadisiica acerca de las verda-
deras relaciones enire los cambios dei salario nominal y las del real.» Segln
Keynes esperaba, «<cuando hay alferaciones en el nivel general de salarios, se
encontrard que !a modificacion de los salarios reales que va unida 2 la de
los nominales, ieios de presentarse normalmente en el mismo sentido, ocurrird
casi siempre lo contrario. Es decir, gue cuando los salarios nominales se
elevan, los salarios reales baian; y que cuando aquéllos descienden, éstos
suben» {(45}.

Estos movimientos de signo contrario han existido en la sconomia espafiola,
como puede verse en el cuadro nGm. 2. De una forma especial, estes movi-
mientos contrarios existiercn en los Gitimos meses del afio 1968, en los gue
frente & un descenso en los salarivs monetarios de 9.9, 8,2, 7.6, encontramos
un alza en los salarios reales de 37, 3.7 vy 4.8, respectivamente. Lo mismo
sucede en los seis primeros meses de 1971, en los gue los salarios monetarios
se elevaron en un 156 y 16,3, mientras los salarios reales descendian de .un
73 a un 6,2. Pero si observamos la totalidad del cuadro, el desfase gque pre-
senta entre salarios monetarios y reales parece dar ta razén a Keynes. La
brecha que se abre entre ambos tipos de salarios a parfir del segundo trimes.

(43) Ibidem, pag. 94,

(44} Ibidem, pag. 94.
{45) J. M, Keynes: Teoria general, pags. 20-21,
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tre de 1869, en lugar de disminuir, aumenta de forma alarmante. .. para los
asalariados, naturalmente. Recordemos las cifras:

Salarive monetarios ... ... 128 25 128 160 152 158 163 i,7 112
Salarios reales ... ... ... ... 88 78 84 85 T2 73 62 42 32
Nivel de precios ... ... ... 35 44 40 68 75 77 95 72 87

Creo gue estas cifras no reguieren comentarie. JEra esta la evidencia gue
buscaba Keynes? Es posible, pero de lo gue no podemos dudar es de que,
cuando el Sr, Lopez Rodd decia ante el Consejo Nacional de Trabajadores (46)
gue no creia en los milagros econdmicos, que esta clase de milagros no exis-
ten, tenia toda la razén, Tan innecesarios son los milagros econdmicos para
el 8r. Ministro como eran los supuestos neocldsicos para lord Keynes; el motor
de la economia capitalista estaba en otra parts,

«El motor, el artifice verdadero del desarrolio econémico-social de Espafia
—decia el Sr. Ministro—es e} trabajo de todos los espafoles» (47). Y, cierta-
mente, como acabamos de ver por las dltimas cifras, es el trabajador el que,
con la disminucidn constante del poder adquisitive de su salario (poder adgui-
sitivo que en justicia se le debe], esta posibilitando el desarrollo espafiol. Lo que
no nos dice el Sr, Lopez Rodé es quiénes se apropian esa parte de poder adgul-
sitivo que se defrauda a {os trabajadores gon la subida constante de los precios,
ai tampoco, si los mismos trabaladores estdn de acuerdo en que se les prive
de ella.

En el mismo discurso vuelve a reafirmar el Sr. Ministro, Comisario del
Plan de Desarrollc, la tesis segin la cual «hay que admitir un movimiento en
los precios». Aunque esta iesis va la comenté en el ntmero de noviembre
de 1972 de la revista «Munde Social», lo expuesto en esle trabajo puede
iluminar las razones que apoyan esa tesis: cuando no es posible el recurso
al latigo, se acelera la diligencia con ¢! engafio de la zanahoria,

Antes de terminar debo referirme s dos puntos de alguna importancia.
En ningGn momento de esta segunda parte me he referido a los faciores
monetarios ni a los factores externes al pais. He prescindido de los primeros
debide a que también fusron excluidos en la primera parie. No se debe a que
piense gque no tienen importancia, sino a gue exigian un estudio més detenido,
para el que no dispongn dg Hempo por el momento v a que no creo invaliden
Ia tesis que acabo de defender. De los factores externos he prescindido apoyan-
dome en la opinién del «Informe del Banco de Espafias que he venido utilizando.
Segin este «informe», «<aungue las tensiones inflacionistas de 1971 tienen sus
causas primordiales en factores internos, perfectamente lubricados por los
excepoionales crecimientos de las disponibilidades liguidas del pablico, la infla-
cidn se vio también alimentada por las aizas de precios que registré parale-
lamente la economia mundial» (48). Ahora bien, si las causas primordiales
estaban en los factores internos, puede perdondrseme que haya prescindido
de otras causas secundarias que, lejos de aclarar, hubieran embrollade la argu-
mentacion.

(46} ABG, 11 enero 1973,
{47) Ibidem.
(48} Informe del Banco de Espana, pag. 94.
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