CATEGORIAS ECONOMICAS
Y CONCIENCIA CRISTIANA

Por Mario ZANARTU UNDURRAGA®

El enjuiciamisnto ético de una determinada politica econdmica se
basa no tanto en la normalidad de sus fines, gue son generalmente
marales, es decir, adecuados al desarroilo de la persona y de la so-
ciedad, como en la eficiencia real y el costo de los instrumentos di-
sefiados para implementaria, y en la consideracion real de ios cos-
tos de los comportamientos inducidos por los instrumentos de la
politica econdmica.

Los diversos enfogues del actuar sisterna econdmico, y por consiguiente
las diversas categorias economicas basicas, son: la actividad econdmica de
las personas, sus grupos e instituciones; la ciencia economica; la politica
econodmica; la estrategia econémica y la ideologia economica.

{.—Descripcion de las categorias econdmicas v confrontacién

con la conciencia cristiana.

1.—La actividad econgmica.
a} Descripcién de la categoria,

La actividad econémica es la accién desplegada por el hombre para re-
solver el problema planteado por la escasez de recursos para satisfacer sus
necesidades. Esta accién humana es finalmente la de produccion de bienes
y servicios, la de distribucion de los mismos y la de su consumo, para satis-
facer las necesidades humanas.

La acciéon productora implica esguematicamente un proceso en que el
hombre aplica esfuerzos a través de intrumentos que transforman insumos
en bienes o servicios Gtiles, o més Gtiles que los insumos, para la satisfac-
cion de las necesidades humanas,

Las categorias relevantes de la accion productora son: el esfuerzo huma-
no, designado tradicionalmente por el nombre de trabajo; los intrumentos
que el trabajo aplica, es decir, maquinarias, instalaciones y herramientas,
tradicionalmente lamados capital fisico; lo que estransformado en un pro-
ducto mas util: materia prima, productos intermedios y energia, que por
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desaparecer como tales en el proceso, se les ha llamado analiticamente
“insumos”. Y finalmente, la responsabilidad Gltima del “fiat’* del proceso,
que analiticamente se ha designado como la funeion empresarial.

La distribucién final del producto social se basa en mecanismos de retri-
bucion o en mecanismos de atribucion.

Por los mecanismos de retribucidn se asigna a las personas o grupos el
equivalente a lo que han ellos contribuide a la actividad productiva; sea co-
mo aportes de trabajo, de capital fisico, de insumos o de inicitiva empresa-
rial. Las fuentes de retribucidn equivalente han recibido analiticamente las
designaciones de: sueldo o salario, interés, gastos en insumos y utitidad.

Por los mecanismos de atribucion se asigna a algunas personas o grupos
una parte del producto social que ellos no Han contribuido a producir: es lo
gue analiticamente se lama ‘‘gasto social” en educacion, salud, vivienda
popular, seguridad social, y que proviene naturaimente de excedentes so-
ciales o de lo que le corresponderia a los demés de seguir el criterio de retri-

bucién. Tiene caracter redistributivo v es asignado en funcién de necesida-
~ des estimadas basicas que el criterio de retribucién no cubre.

El consumo, en términos reales, se divide en consumo presente ¥ consu-
mo diferido, que es asegurado por el no-consumo presente, el ahorro de
una parte de los bienes y servicios adjudicados a la persona, su grupo o ins-
titucion. '

El consumo estd también ligado con el tipo de necesidades que satisfa-
ce. Esto se traduce en las categorias analiticas de estructuras del consumo
y estructuras de las necesidades.

b. Conciencia cristiana y actividad econbmica, —
b, El trabajo y lo que sobre él importa.

En [a economia moderna trabajar es en gran medida servir al préjimo: s6-
lo el trabajo cuyo producto es directamente censumido por el trabajador no
tiene esa caracteristica; el trabajo cuyo producto es usado para el inter-
cambio sirve directamente al projimo e indirectamente al trabajador. En ¢l
fondo el intercambio es un intercambio de servicios al préjimo.

Desde ambos puntos de vista: servicio directo de si mismo v servicio di-
recto del préjimao, lo que interesa es que el hombre sea servido al maximo
en fa satisfaccion de sus necesidades, y por lo tanto, que se trabaje lo méas
posible, compatible con el costo del esfuerzo y las condiciones humanas
en que se debe ejercer.

La maximizacién del aporte del trabajo depende fundamentalmente de
dos variables: la calidad y cantidad de los trabajadores (capacidad produc-
tiva) y la utilizacion del trabajo (tiempo de trabajo, dedicacion o intensidad
del trabajo, funcién de produccién en la cual se inserta).

La calidad del trabajo es a su vez funcién de los esfuerzos de capacita-
cién y entrenamiento que se haya hecho, v ia cantidad depende de la po-
blacion econdmicamente activa {poblacién, edad de ingreso v edad y cau-
sales de retiro).

La utilizacién del trabajo dependera: 1°, en cuanto a la dedicacion o in-
tensidad de la identificacién o interés del trabajador en su trabajo, v 3°, en
cuanto a la funcion de produceién, de! conocimiento de alternativas y del
interés en usar la mas econdmica.
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b, Los medios de produccion ¥ lo que scbre ellos importa.

Entendemos por medios de produccion todos los instrumentos, herra-
mientas, maquinarias e instalaciones que el hombre utiliza para transfor-
mar materias primas o productos intermedios en bienes o servicios directa
o indirectamente Utiles para el consumo humano, .

Por lo tanto, todo medio de producsion, al que ordinariamente se desig-
na con el término de capital fisico {y que, por tanto, excluye al trabajo o ca-
pital humano, pero gue incluye al tradicional factor tierral, es un medio de
servicio de sf mismo o del projimo.

Lo que interesa es que el hambre sea servido al méximo en la satisfac-
cion de sus necesidades, y por lo tanto, que exista el mayor stock posible
de bienes de produccion, compatible con las necesidades de consumo pre-
sente de los hombres, y que los bienes de produccion sean utilizados al
maximo compatible con las condiciones humanas de quienes deben utili-
zarlos.,

La maximizacion de la existencia de medios de produccién depende fun-
damentalmente de dos variables: la produccién interna de bienes de capi-
tal, y la importacion de bienes de capital.

La produccién interna de bienes de capital es, a su vez, funcion del volu- .
men anuat de produccion interna, v de la capacidad anual de ahorro, vo-
luntario o forzado, de la comunidad nacional.

La utilizacion del capital fisico dependera: 1?7, en cuanto al tiempo, del
ntimero de horas que permanezca ocupado, y 2°, en cuanto a la funcion de
produccion en la cual se inserta, del conocimiento de alternativas y del in-
terés en usar la més econdmica.

En resumen, lo que importa sobre los medios de produccion es su incre-
mento y su dptima utilizacion, dentro del margen de nivel de consumo pre-
sente aceptable, y de condiciones humanas de su utilizacion por los hom-
bres.

b, La funcién empresarial y lo gue sobre ella importa.

Lo que mas importa desde el punto de vista del servicio del préjime es
que se tomen la mayor cantidad posible de decisiones que maximicen el
bienestar neto social de la comunidad.

Un régimen en que la propiedad de los medios de produccion no conce-
da el derecho exclusivo a la funcion empresarial, implicarfa a primera vista
un desincentivo al ahorro privado voluntario, puesto gque de hecho se le pri-
va de ventajas evidentes.

Pero si se analiza el problema por el lado de los potenciales empresariales
en vez de los potenciales ahorrantes, aparece como huevo motivo de aho-
rro el del autoarriendo del capital en los casos en que por cualquier tipo de
razon institucional o cultural el potencial empresario no tenga acceso real
al uso de los medios de produccién {mercado de capitales).

Es posible que la motivacion de expectativa de autoarriendo cancele el
efecto negativo de la supresién de ventajas en lo que se refiere a incremen-
to de los medios de produccion.

Por lo que respecta a utilizacidn de los medios de produccion, el cambio
propuesto en el régimen de propiedad tiende a favorecer su mejoramiento,
va que los utilizadores directos estarian afectados por ei resultado de la uti-
lizacion: es decir, los trabajadores estarian percibiendo el excedente eco-
némico, mientras que el pago de su uso serfa constante (interés de merca-
do). Esto hace suponer un mayor incentivo para su Optima utilizacion.
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El retorno al trabajador de una parte o de la totalidad del poder de deci-
sion y del derecho al excedente tiene un impacto positivo en la identifica-
cion o interés del trabajador en su trabajo, vy por lo tanto, en la dedicacion e
intensidad con que se entrega al mismo,

El resultado es una mayor utilizacién productiva de la cantidad y calidad
de trabajadores, y por lo tanto, un mayor producto, que se traduce en Glii- -
mo término en un mavyor servicio del projimo.

Normalmente un régimen de participacion parcial o total del trabajador
Hleva a una adecuacion entre el aporte del trabajador en su doble rol de tra-
bajador y de empresario y su ingreso total (descompuesto en remuneracion
de la productividad y excedente del empresario), lo que lo estimula directa-
mente a dar el maximo aporte, compatible con su funcion individual del
bienestar, en ambos roles,

b, La distribucion del ingreso v lo que sobre ella importa.

En lo que a la parte de retribucion se refiere, la moral cristiana exige que se su-
jete a la justicia conmutativa, es decir, que a cada cual se le pague segun
su aporte. El valor sera el precio de equilibrio (sueldo o salario, interés, pre-
cio de insumos, utilidad) sélo cuando se cumplen todos los requisitos de la
competencia perfecta, con una situacion original de distribucién de ingre-
sos igualitaria. El precio de equilibrio se alejara del precio justo enla medida
en que la distribucion original de ingreso no es igualitaria v en la medida en que
el mercado real se aleje de los supuestos de la competencia perfecta.

Para subsanar de raiz la injusticia del precio, la conciencia cristiana exige
del sistema econdémico una mayor igualdad de las posibilidades de aporte
{de capital, de trabajo, de capacidad empresarial) de las personas.

Pero para paliar la injusticia de la situacion resultante, la conciencia cris-
tiana exige que se atribuya a todo miembro de la comunidad que por retri-
bucién no lo alcance, ¢l ingreso necesario para satisfacer sus minimos vita-
les en alimentacion, vivienda, salud y educacion.

En especial, la conciencia cristiana exige que aguellos para guienes la
Gnica fuente de retribucion es su trabajo, tengan oportunidad de aportario,
es decir, tengan empleo.

b, La distribucion entre consumo e inversion y lo que sobre ella importa.

La conciencia cristiana exige que, respetados los minimos de tolerancia
de la situacion personal y social presente, se asegure para el futuro por lo
menos ese mismo nivet,

Se puede afirmar que el esfuerzo de inversién, y su condicion de existen-
cia, el ahorro, tanto personal como social, son ohligatorios en conciencia,
al tener en cuenta la responsabilidad por la prolongacion de la persona y la
sociedad en ¢l tiempo.

b, La estructura del consumo y lo que sobre ella importa.

Para la conciencia cristiana es impartante que el consumo se dirija a la
satisfaccion preferencial de las necesidades més importantes para el desa-
rroflo de la persona.

Sibien es clerto que el cosmético puede ser de gran importancia en algu-
nos casos o algunas personas (actores de espectaculos, o guienes no tie-
nen otro gancho para atraer una cierta atencion), no es menos cierto que
un aumento de consumo de cosméticos acompaiiado de una baja de la nu-
tricion infantil configuran una situacion inmoral, individual (por preferen-
cias del consumidor} o social {por politicas econémicas).
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2. - La ciencie sconbmica. —
a) Descripcion de la categoria

La ciencia econ6mica es una de las ciencias sociales, la que estudia el
comportamiento del hombre en sociedad, en el aspecto especifico de su
actividad econémica,

El comportamiento estudiado es naturalmente el descrito en el arrafo an-
terior sobre actividad econdmica, v todo el desglose en &l efectuado: apor-
te de trabajo, aporte de capital, actividad empresarial, la retribucién de es-
10s aportes y la atribucidn social, las preferencias entre consumo y ahorro,
y la estructuracion del consumo.

El objetivo de la ciencia econémica es descubrir las constantes explicati-
vas del comportamiento y establecer hipotesis gue lo relacionen a otras va-
riables, sean éstas reales causas del comportamiento o no.

Conviene observar que e 4mbito de fa ciencia econdmica como ciencia
de comportamiento, es el ambito de las acciones humanas no causadas
mecanica o forzadamente. El estudio de la actividad econdmica que pres-
cinda de las opciones de las personas y sus grupos es una simple tecnolo-
gia social, no una ciencia del comportamiento; tal es el caso de la planifica-
cién fisica, del estudio de las funciones técnicas de produccion, y toda otra
relacién en que el comportamiento humano esta fisicamente determinado.

La ciencia economica se compone de hip6tesis en que un comporia-
miento humano determinado es relacionado con alguna otra variable. Se
supone naturalmente que se mantiene constante el resto de las variables
exdgenas, ya que su variabilidad podria distorsionar la manifestacion de la
correlacién. En el supuesto de ““ceteris paribus”.

Se suele lamar “ley” a una hipdtesis de comportamiento generalizada.
Obviamente las llamadas ““leyes econémicas’’ carecen de toda normativi-
dad ética o legal; nada se puede exigir en su nombre. Son sdlo hipbtesis
generalizadas del comportamiento econdmico de las personas, sus grupos
o instituciones,

Si la “ley”" es vélida, se podra predecir el comportamiento con que el
hombre responderd, en determinadas situaciones y supuestos, a la varia-
cién de lo variable que “ley” relaciona a dicho comportamiento. Sélo por
extension se podra hablar de “‘someterse” o “quebrantar” una ley econd-
mica. Lo que propiamente se significa con estas expresiones es que se 10~
ma en cuenta o no se toma en cuenta la prediccion de comportamiento
enunciada por la ley. Al ocurrir un cambio en alguna de las variables del sis-
tema social (sea fisica, econamica, politica o cultural) se espera un cambio
determinado en el comportamiento economico. El que se “somete’ alaley
econdmica es el que cuenta con obtener el resultado predicho por ella; el
que la “‘quebranta” es el que espera un resuttado distinto al predecible. Si
la ley es vélida, el que se “"somete” acertara, el que fa “quebranta’ errard.

Es, por ejemplo, una *‘ley”” econdmica que alli donde hay cabida para op-
ciones no fisicamente obligatorias, aungue exista una "'oferta’” de trabajo
inelastica {es decir, que en el Gltimo término una gran masa de trabajadores
esta dispuesta a trabajar paguesele lo que se le paguel, sila "demanda” de
trabajo es elstica, el aumento de la remuneracion que hay que pagar a los
trabajadores hara que quienes contratan trabajo tiendan a contratar menos
y vice-versa. Y como resultado de estos comportamientos se puede prede-
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cir que si se establece como obligatorio un nivel de remuneracién superior
a aquel en el cual las cantidades de trabajo ofrecido y demandado son
iguales, no todos los que estan dispusstos a trabajar por esa remuneracién
serian libremente contratados, en el supussto de “ceteris paribus"’. El que
se “somete” a esta ley es el que cuenta con que los resultados de un cam-
bio en el nivel de remuneraciones son comportamientos predichos por la
ley; el que la quebranta es el que contara con resultados que no se dardn, si
fa ley es valida. '

Existe “teoria’” econémica cuando muchas leyes confluyen a explicar un
conjunto de comportamientos econdmicos relevantes en funcién de una
sola variable o de un set de variables. Tal es el caso, por ejemplo de la “teo-
ria de los precios”, en que un conjunto de términos importantes y cuantifi-
cables son relacionados con los precios unitarios de los mismos en las tran-
sacciones libres. La cantidad demandada y la ofrecida de diversas unidades
economicas en un determinado mercado v por unidad de tiempo, son rela-
cionadas con los posibles precios unitarios de las mismas.

Otras teorias podran relacionar el mismo u ofro conjunto de comporta-
mientos econdmicos con otras variables, sean fisicas, economicas, politi-
cas o culturaies, de sistema social, originando teorias alternativas o com-
plementarias a la "'teorfa de precios”, 7

b} Conciencia cristiana y la ciencia econdémica. —

Las principales exigencias éticas para con la ciencia econémica es que
sus hipotesis sean validas y que sus hip6tesis sean relevantes.

La validez de las hipotesis exige un serio esfuerzo cientifico y una fuerte
dosis de ascesis en ef investigador: honradez, libertad interior ¥ autocriticas
para superar la influencia de sus opciones en la observacion vy relacion de
los fendmenos.

La relevancia de las hipdtesis es exigida para que ‘no se vayan por la
tangente”, es decir, gue no resulten predicciones nunca en concordancia
con la realidad por no verificacion de la constancia de otras variables. Las
hipétesis deben ir a la substancia de ia explicacién de los comportamien-
tos; pero poco interesan las hipdtesis que requiere mantener constantes
variables siempre cambiantes, y que puaden tener mayor significaciéon ex-
plicativa.

La economia clasica o neoclasica de mercado es criticada por tener un con-
cepto errado, por no decir superficial y subhumano del hombre, de su liber-
tad vy de su racionalidad. Se considera que el hemo econdmicus es una
especie de maquina calculadora, que maximiza su provecho en forma
egoista, y cuya maxima concepcion de libertad es poder elegir entre radios
de marcas diferentes.

Efectivamente, la libertad postulada por {a economia es la libertad de
coercion, no la libertad en su sentido mas completo, de estar libre de las
pasiones y los instintos, y responder solo al bien. Aungue por ser libre de
coercion no sea verdaderamente libre en el sentido cristiano, es muy supe-
rior a ser esclavo. Tal como la esclavitud corresponde a un sistema social
basado en la coercion, ser libre de coercion corresponde a un sistema so-
cial basado en el intercambio {como son las transaccionnes comerciales en
una econamia de mercado) y este obviamente, es un estado social superior
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{si bien dista de ser un sistema social ideal basado en el amor}. Como la es-
clavitud parecerfa ser una situacién extrema, y de todos modos remota,
analicemos en ejemplos tomados de nuestro diario acontecer, el gran valor
que tiene, ser libre de coercidn,

a) Cualquiera que haya frecuentado el casino, de su empresa o universi-

dad aprecaaré la importancia de tener alternativas de comida. Es mas eco-
némico comer todos los dias con un solo ment para muchos, que cocinar un
plato distinto para cada uno. No obstante, la gran mayoria de estudiantes
muestran preferir poder optar por variedad de alternativas, a no ser que fa
econamia que representa una pension fija sea importante. Este en si ya es
un valor apreciable {y medible).
b} Es mucho mas eficiente producir en serie un traje dei mismo color y del
mismo estilo, que tener que ocupar distintas maguinas, distintos procesos,
distintos materiales, colores, etc. No obstante, estamos dispuestos a asu-
mir este costo para poder expresar nuestras preferencias estéticas.

c} El tercer ejemplo quizas sea el mas decisivo en mostrar la importancia
de ser libre de coercién. Es obviamente mucho mas eficaz imprimir un pe-
ribdico para todo un pueblo que varios periédicos de menor tiraje cada
uno, que son "‘apenas variaciones sobre la misma noticia”. Aqui ya ser li-
bre de coercion colinda con las libertades personales mas fundamentales,

Si bien pues, ser libre de coercion no es un valor trivial, otros (como los
marxistas) piensan que esa libertad es sélo aparente, se da a nivel micro;
pero que la coercidn se da a nivel de sistema, en forma macro. En una si-
tuacion de desempleo generalizada por ejemplo, el trabajador realmente
deja de estar libre de coercion, su situacion vuelve a asemejarse a la del es-
clavo, pues en ausencia de alternativas de trabajo debe aceptar cualguier
oferta que consiga, por miserable que sea. Su opcidn, como la del esclavo,
pasa a ser sacrificar la libertad por tener vida. Si bien puede dudarse si de
hecho exista o no libertad de coercién en un momento dado, este Gltimo
ejemplo subraya la importancia que tiene ser libre de coercion (sibien noes
fa libertad Gltimal.

El otro concepto clave del homo economicus es su racionalidad. Se
postula que el hombre maximiza. Pero de ahi pasa muy frecuentemente a8
que el hombre, es por lo tanto un egoista de lo cual se concluye qgue hay
gue organizar un sistema social a la altura de la bajeza del hombre.

Esa es una muy débil defensa del mercado; mas bien justifica un sistema
de coercién y no de libertad; si el hombre es esencialmente malo, se nece-
sitan instituciones para controlarlo, para impedir que se porte demasiado
mal.

El problema con esta concepcion de maximizacion es que es tautologica:
sl hombre es egoista porque siempre estd tratando de maximizar; y cual-
quier cosa que elija, tiene que ser lo dptimo, pues de no serlo, no la habria
elegido. Asi, pues, el hombre que ayuda a su prbjimo necesitado es nece-
sariamente tan egoista como el que lo pasa de largo, pues ambos estarian
maximizando. Obviamente, esto no es o que entendermos por egoismo. La
verdad es que s6lo decir que el hombre maximiza, sin decir qué tipo de cosa
maximiza, no es decir nada; en si es cientificamente indtil, redundante, ya
gue no nos permite predecir comportamiento. ’

Se llega a proponer una teoria cuando se postula el contenido de lo que
se esta tratando de maximizar: si el ingreso monetario, si el ocio, si el bien,
si la arnistad, si el prestigio, si el poder, si de uno solo o de su familia o cla-
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s€ 0 nacion, efc., y bajo qué limitaciones. La economia se preocupa prefe-
rentemente de los bienes y servicios que suelen intercambiarse en el merca-
do, pero no por eso desconoce que la maximizacién en este plano esta su-
jeta a la maximizacion en todos los demas planos de la actividad humana
{el amor, el poder, el prestigio, la moral). En sintesis, el postulado de maxi-
mizacion no es lo gue distingue la economia de las demés ciencias huma-
nas y sociales; es, lo que la distingue, mas bien, el rango de bienes, o lo
gue se supone que se estd maximizando, v dentro de qué limitaciones. Por
io tanto, la actitud maximizadora no postula egoismo ni actitud materialis-
ta, ni siquiera cuando se trata de la maximizacion de ingreso, salvo en con-
diciones coteris paribus, todo lo demas constante.

3. La politica econdmica. —-
a) Descripcion de la categoria

La politica econdmica consiste, como toda politica, en el fortalecimiento o
en la alteracion de comportamientos de la base social en funcion de los ob-
jetivos de la “’polis”, es decir, de la sociedad en su conjunto, en este caso
especifico, de los comportamientos econdémicos, en funcion de los objeti-
vos econdmicos y no econdmicos de la sociedad.

Los instrumentos de politica econdémica consisten en altimo termino,
en acciones de la autoridad social que prohiben o sancionan ciertos com-
portamientos econdmicos de la base social y ordenan o alientan otros com-
portamientos, o en la gjecucion directa de actividades econémicas.

Las categorias analiticas relevantes de toda politica scondomica son:

- La fijacién, ponderacion y compatibilizacion de objetivos sociales.

— Los compaortamientos necesarios para dichos objetivos, v sus costos
previsibles .

- Los instrumentos eficaces necesarios para asegurar dichos com-
portamientos, y sus costos previsibles.

Es con respecto a esta Ultima categoria que juega un gran papel la cien-
cia econdmica en la medida en que permite predecir vélidamente los cam-
bios de comportamientos esperados de las acciones de politica econémica.

b) Conciencia cristiana y politicas economicas. —

El enjuiciamiento ético de una determinada politica se basa no tanto en
la moralidad de sus fines, que son generalmente morales, es decir, adecua-
dos al desarrollo de la persona vy de la sociedad, como en la eficiencia real y
el costo de los instrumentos disefiados para implementaria, y en la conside-
racion real de los costos de los comportamientos inducidos por los instru-
mentos de la politica.

4. La estrategia econdmica.—
a} Descripcién de la categoria

La seleccion de determinados objetivos econémicos o no-econdmicos
en un momento histérico de una sociedad determinada, en virtud de su ur-
gencia 0 de su importancia relativa, con descuido de otros objetivos per-
manentes mas importantes, pero no urgentes, o urgentes perg no impor-
tantes, constituye lo esencial de una estrategia econdmica.

Ei punto de partida de toda estrategia econdmica es un diagnéstico valo-

94




CATEGORIAS ECONOMICAS

rativo de una situacion determinada, que consiste en detectar qué es lo
gue “anda mal’’ y constituye un cuello de botella que debe ser superado
para mejorar la situacién, y a gué costo.

Eiemplos de estrategia pueden ser la lucha anti-inflacionaria o el equili-
brio fiscal. Estrategias alternativas podrian ser el pleno empleo, la redistri-
bucién del ingreso, el incremento de la inversién o la democracia industrial.

Pero, ademas del objetivo privilegiado, la estrategia generalmente privi-
legia algunas politicas para lograrlos. Estas politicas provienen generamen-
te no solo de la ciencia econdmica, sino de la ideologia economica.

b) Conciencia cristiana y estrategia econémica, —

La ética de una estrategia depende de la medida de su contribucion al
bienestar neto global de la sociedad al seleccionar los objetivos prioritarios
que deben ser aicanzados por politicas concretas.

Lo que se pide, por tanto, a la estrategia es que elija la mejor de las alter-
nativas entre los posibles sets de objetivos, en términos de la mayor contri-
bucién al bienestar nete de la sociedad global.

5. La ideologia econdémica.—
a) Descripcién de la categoria

Llamamos ideologia econémica a una teorfa explicativa de comporta-
miento que es asumida como norma ética por su exigencia generalizada
de implantaciéon de acciones o mecanismos determinados que aparecen
correlacionados con los objetivos definidos por la estrategia econdmica
asymida.

Es propio de la ideologia prescindir de los demas aspectos de ia realidad
que no estan incluidos en los objetivos estratégicos, y jegitimar las accio-
nes en nombre de la ciencia economica.

b} Conciencia cristiana e ideologia econdmica. —

Por la definicién dada, pareceria que todo en la ideologia-es malo. Pero
el hecho es que el hombre no actla sin ideologia, porque no puede actuar
sin simplificacion.

Pero como hay simplificaciones y simplificaciones, la exigencia moralala
ideologia econdmica es que su simplificacion sea lo menos distorsionadora
posible de la realidad,

La conciencia cristiana exige a la ideologia que explicite los objetivos v
valores implicitos en su simplificacion. A los.ideélogos en el poder, la ética
les exige que sometan dichos implicitos a las instancias de decision politica,
y en Gltima instancia, al pueblo soberano.’

La conciencia cristiana exige también que se respete a ias personas y
que se respete la verdad, es decir, exige a los idedlogos gue renuncien a la
manipulacion de los comportamientos y de la informacién.

Por Gltirmo, la conciencia cristiana exige a los idedlogos que superen su
tentancion de manosear la ciencia en busca de su legitimacion, que bus-
quen su legitimacion. donde debe estar, en la politica, vy que permitan a la
ciencia un desarrollo menos distorsionado.
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Problemas que subsisten

Un valor humano irrenunciable para el cristiano es la realizacion de la
persona a traves del amor, consciente vy libre. Como preservar la gra-
tuidad del actuar humane es un problema siempre presente y nunca
resueito. Sobre todo, cuando se considera al hombre inserto en la ac-
tividad econdmica: hay necesidad permanente de un Estatuto de la
Gratuidad.

Por otro lado ia eficiencia en el aprovisionamiento de-los bienes y ser-
vicios gque contribuyen al bienestar humano es otra exigencia perma-
nente: hay necesidad permanente de un Estatuto de la Eficiencia Eco-
ndmica.

El mayor obstaculo para abordar ambas series de problemas son las
diferencias gue impiden el acuerdo de los especialistas, pero para ser
més especificos, mencionaremos los problemas que explican las dife-
rencias de los economistas entre ellos v los de los economistas con
los moralistas.

Diferencias de los economistas entre ellos:
1. El primer problema bastante serio es con la teoria econdmica.
Hay algunas ramas de la teoria Econémica en las que hay bas-
tante consenso, que estdn elaboradas tedricamente en forma
muy elegante y rigurosa, como por ejemplo, la teoria de la de-
manda, o algunas partes de la teoria de la produccioén, v sobre
las cuales hay relativo cosenso por su rigurosidad Y porgue ex-
plican relativamente bien la realidad.
Pero existen otras partes o secciones de la ciencia econdmica
donde todo es discutible, dado que hay distintas teorias alterna-
tivas y porque ninguna de ellas, en la verificacion empirica, ha
llegado a explicar lo que sucede en la realidad. Este es caso de
la teoria de la Distribucion del ingreso.
Los problemas que surgen en este campo vienen de que no hay
una teoria.
La economia como toda ciencia, es una ciencia en la que al ha-
blar de teoria, no se habla de leyes como en Fisica, sino gue se
habla de algo bastante mas humilde, esto es: de Ia mejor expli-
cacion vigente en este momento, dado el estado real de las
ciencias; permanentemente hay avances y hay ratificaciones Y
rectificaciones de lo anterior. .
2. Otro problema es el de la informacion; porque una cosa es
el avance tedrico y otra es el grado de informacién sobre cémo
se compartan las variables econdmicas.

£n general, lo que la ciencia econdmica hace es describir refa-
ciones de cardcter funcional y cualitativoe. Pero cuando se entra
a calibrar o a valorar los distintos parametros que intervienen en
una funcion, y cuando no hay suficiente informacién para ver
cual es la incidencia que tiene sobre cada variable el comporta-
miento de las otras, se entra al terreno de las opiniones. Y en la
medida que haya menos investigacion realizada, obviamente
(tal es el caso de paises tercer mundistas,donde hay muy poca
informacién y muy poca investigacion realizadal, es dificil que
se pongan de acuerdo los economistas. Esto se refiere a las dis-
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paridades entre economistas. Estas pueden darse porque cada
uno crea que una teoria es mejor gue otra o porgue no estén de
acuerdo en los valores de los parametros, incluso aceptando gue
una teoria es igualmente cierta,

En la medida que haya poco conocimiento de como opera la
realidad en términos cuantitativos, también habra discrepancias
entre economistas v entre gente igualmente seria y cientifica.
3. Otro problema es el referente a las hipdtesis econodmicas,
porgue se basan en supuestos problematicos.

Los supuestos de racionalidad, de maximizacion, etc., a lo me-
jor son supuestos efectivos, pero puede gue no lengan una
ponderacién muy importante o gue no tengan la misma ponde-
racion en el actuar humano, _

4. Hay otro problema, que agudiza las diferencias de caracter
ideoldgico v politico entre economistas; es el de los objetivos:
(Cudl de ios objetivos econdmicos es el que yo prefierc?

Hay quienes creen que el crecimiento econdmico @s mucho
més importante que la redistribucion y, en el terreno valorativo,
pueden decir que no sirve el crecimiento si no hay redistribu-
cién, o también que sin crecimiento no hay posibilidades de dis-
tribucién. :

5. Si a éstos se agrega la manipulacién de la informacion, es
decir, pasandose a un plano de deshonestidad, sea politica, in-
telectual, moral, etc., el cuadro podria explicar las diferencias
que hay entre economistas.

B . —Diferencias entre economistas y moralistas:

Las diferencias entre economistas y moralistas son aln més se-
rias vy graves, porque si los economistas no estan de acuerdo
entre si, es de imaginar la dificultad que tendrén para entender-
se con los moralistas: '

1. Se podria decir que en realidad la economia es la ciencia del
pecado, porque es la ciencia que se dedica a desarrollar o a in-
vestigar el comportamiento egoista del ser humano, Y si se mira
los supuestos que hay en la accidn del hombre-econdmice, son
supuestos que pueden no gustar a un moralista. Son supuestos
de utilidad propia, maximizacion egoista, de intercambic venta-
jista; es decir, todo un tipo de dindmicas poco generosas y to-
das las teorias tienen este tipo de supuestos detrads, AGn no se
conoce la economia de la abundancia v del amor, no se ha es-
crito la teoria econdmica de la verdad del amor potque en defi-
nitiva la economia es de la miseria en su expresion social,

2. La economia no cree en el hombre nuevo y no puede creer, y
las experiencias historicas demuestran que falta mucho, que se
esta muy lfejos del hombre nuevo.

Este es un hecho bastante lamentable: si se observa, alhacer al-
gun estudio de las variables culturales y sociales del desarrollo
econdmico, si se mira gué es lo que sucede con los valores cul-
turales y sociales cuando los paises se desarrollan, quizas —y
en esto no hay pruebas, sblo se puede hablar en términos mera-
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mente descriptivos vy no causales— lo que algunos observan es
que a mayor desarrollo, la solidaridad social no es muy abundan-
te y el hombre se va poniendo mas individualista, mas materia-
fista, mas maximizador egoista.

Esto es lo que lleva a pensar a algunos qus, en cierto sentido, el
desarrollo  econdmico (en su acepcion méas restrictiva) quizas
traiga consigo una pérdida de solidaridad.

Este terreno s muy poco seguro y, por lo tanto, el politico tiene
el deber de tomar la variable econdmica solamente como una
faceta de accidon humana, que tiene gue combinar con otras fa-
cetas,

3. Fl trabajo, desde el punto de vista moral, es un bien; pero,
desde el punto de vista economico, el trabajo es un deshien,
pues a la gente hay que recompensarla para que trabaje.

4. Puede ser que en la medida que los valores econdmicos estén
primando en una sociedad, se produzcan mayores conflictos
con la moral. En la medida en que una sociedad esté priorizando
una ideologia basada en el egoismo, que todos conocemos co-
mo liberalismo econdmico, entra en un mavyor conflicto.

5. Ofra pregunta que queda abierta: jHasta donde los supues-
tos que hay detras de la economia corresponden a valores cul-
turales, o son realmente una caracteristica propia del ser huma-
no que hay gue estudiar y que hay que investigar?

Una sociedad nueva donde primen el amor y la bondad es una
saciedad donde se va a atenuar la importancia de la incidencia
de los valores econdmicos y cabe preguntarse si el resultado se-
r4 una sociedad estancada o una sociedad gue realmente pueda
desarrollarse.

8. Se habla también de la responsabilidad moral del ahorro; es
cierto, en realidad existe una responsabilidad moral de una ge-
neracién, respecto de las que le siguen, pero econdmicamente
no la hay. La economia es neutra,

Solo se puede decir: 'Si quiere una sociedad determinada en-
tregarle un mayor bienestar a una sociedad futura, debe ahorrar
mas’". Y hay mecanismos para hacer que la gente ahorre mas,
mecanismos descentralizados, compulsivos, etc., pero la eco-
nomia es neutra frente a ese problema.

7. Con respecto al consumo, también la economia es neutra, La
economia ha sido incapaz de definir 1o que es un suntuario, y
nunca lo va a poder definir, porgue, en definitiva, esté respetan-
do un supuesto que tiene detrds, de no meterse en la valorazidn
gue hacen las personas de los bienes que quieren CoNSUMir.
Para un economista los cosméticos son tan necesarios como el
pan, y para la economia también. Y hay gente que cree gue los
cosméticos son bienes esenciales para ellas, asi como el pan es
suntuario para ovos.

8. Lo mismo sucede con la estrategia econdmica, cuya meta
ética es Ja mayor contribucion al bienestar neto. Pero, como se
calcula eso? Asi surgen todos los problemas gue tienen los eco-
nomistas, todas las teorias que forman parte de la investiga-
citn, los métodos de calculo, etc...
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Hl.— Desafios pendientes para el economista vy para el cristiano

Para el cristiano es un desafio pendiente el adguitic mayor conciencia
y conocimiento cientifico de la red de relaciones econdmicas en que
esta inserto y lo condicionan. Si no o hace, caera en esquemas ex-
plicativos distorsionadores o simplemente falsos, que restaran vali-
dez a su apreciacion moral v a sus orientaciones,

Para el economista es un desafio pendiente el introducir en sus estra-

tegias y disefios de politicas los objetivos v evaluaciones morales en

que la sociedad concuerda, 0 propone alternativas para distintos sets
de pondaraciones valdricas. 5ino lo hace, caera en recomendacio-
nes miopes gue conduciran al fracaso de las politicas que propugna,

Mas en concreto, seria aconsejable:

1. Lo primero, gue los economistas traten de ponarse mas de acuar-
do entre si, pues esto llevara a aumentar el saber, la investigacion
en lo que respecta a variables economicas, También se les pide
mas honestidad en su actuar cientifico, pues es bastante cierto lo
que se afirma acerca de la manipulacidn de la informacion.

2 . Que ninguno intervenga en el campo que corresponde a otro, si
no tiene de &l un conocimiento adecuads.

Es efectivo que los economistas suelen pasar faciimente del terre-
no cientifico al terreno de la paolitica economica, v en el terreno de
fa politica econdmica hablan gue “la” ciencia econémica dice tal
cosa. En circunstancias que es extremadamente cuestionable lo
que pueda decirse en términos de “la” ciencia economica.
Desde ese punto de vista, las objeciones que los moralistas pue-
dan hacer a los economistas en ese campo, son extremadamente
positivas. No asi cuando entran a saco en el dominio de ias cien-
cias econbmicas, para sacar argumenios favorables a sus opcio-
nes pastorales tomadas a priori.

3 . Introducir verdaderamentelos sets de valores en las proposiciones
gue se nacen, y explicitanos, cuestionando 2 los economistas
cuando no aclaran cuales son los valores que estan realmente en
juego, cuando entran en el terreno valorico. ‘

4 . bvitar aguellos tipicos juicios o denuncias morales donde no se
considera el concepto de escasez, 0 no se considera la escasez
como una de las condicionantes béasicas en la sociedad v en la
economia; como el creer, por ejemplo, que los gastos en servicios
como salud vy educacion, puedan ser infinitos. El hecho de que
no incluyan esa variable es un comportamiento inaceptable de los
moralistas. )
Cuando un moralista objeta que se pida el auto-financiamiento
universitario, sin decir qué es io que debe recortarse a cambio, le
produce una natural irritaciéon al economista, O, también, cuando
se dice que la gente estd muriendo de tifus, sin decir qué quieren
que se descuide a cambio, no es un juicio aceptable, Desgracia-
damente las cosas son asi.

5 . La aceptacion, por parte de los moralistas, de que los objetivos
economicos son interdependientes. Este tema es extremadamen-
te importante. El hecho es gue a0 es posble tener simultanea-
mente estabilidad, redistribucién, crecimiento, pteno empleo. Es
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cierto que hay un grado de complementariedad entre los ubet
vOS, peroc no menos cierto es que hay un grado de mposibiidad
de conseguirlos todos a la vez.
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